1. POJEM IN RAZVOJ EKONOMIJE

Sistem znanosti tvorijo tri zaokroZene skupine: naravne, tehnicne in druzbene.

Ekonomija spada med druZbene znanosti za katere je na sploSno znacilno, da preucujejo
odnose med ljudmi v neki druzbi. Za ekonomijo ali po slovensko nauk o gospodarjenju, pa je
znacilno, da preucuje odnose med ljudmi v proizvajalnem procesu. Je zelo prakti¢na veda, saj
obravnava Stevilne stvari, ki se v Zivljenju neposredno navezujejo bodisi na posameznika,
podjetja ali na celotno drZavo, zato lo¢imo:
- mikroekonomiko,ki preucuje gospodarjenje v manjSih enotah, kot so posamezniki,
gospodinjstva, podjetja
- makroekonomiko ki preucuje celotno narodno gospodarstvo (bodisi posamezne drzave
ali na svetovni ravni).

Zgodovinski razvoj ekonomske misli:

je povezan z nastankom blagovne proizvodnje (ko je bila proizvodnja tako velika, da je
presegla posameznikove potrebe, zato so lahko zaceli preseZke prodajati na trgu), kar sega v
4. stoletje pr.n. St. Nato se je ekonomska znanost razvijala v okviru filozofije (npr. v casu
Aristotela), kot samostojna znanost pa je bila utemeljena s klasicno politicno ekonomijo
(Smith in Ricardo — konec 18. stoletja).

Temeljna ekonomska veda se imenuje torej ekonomika ali ekonomska analiza. 1z te vede, so
se v teku stoletij razvile ekonomske discipline, ki preucujejo delovanje ekonomskih
zakonitosti v specificnih razmerah, kot so npr. ekonomska zgodovina, teorija trga in cen,
upravljalna ekonomika, ekonomika podjetij, ekonomika javnih financ....).

Ekonomika Slovenije pa je posebna veda, ki preucuje delovanje ekonomskih zakonitosti,
gospodarsko stvarnost in njene determinante v slovenskem gospodarstvu.

2. EKONOMSKI PROBLEM IN GOSPODARSKA DEJAVNOST



2.1. TEMELJNI EKONOMSKI PROBLEM

Ekonomija se pojavlja zaradi temeljnega ekonomskega problema. Ta se kaZe v tem, da so
dobrine manjse od potreb.

DOBRINE < POTREBE

To ugotovitev velja skozi:

¢ vso zgodovino in bo tudi v prihodnje, ne glede na to da imamo cedalje ve¢ dobrin,

saj tudi potrebe narascajo, se mnoZijo in nastajajo celo nove, ki jih v€asih nismo
poznali

* vse subjekte:

- posameznika (npr. nekateri nimajo dovolj denarja, da bi si kupili vse kar si
Zelijo, drugi pa imajo dovolj denarja, pa jim primanjkuje Casa...)

- druZine (odlocitev ali bomo §li na dopust, ali bomo raje kupili avto, ker je tudi
druZinski proracun omejen)

- podjetje (odlocitev za kaj so bo namenil dobicek, kako se bo denar porazdelil
med posameznimi oddelki v podjetju)

- na ravni drZave, ki je omejena z drZavnim proracunom in si vsa ministrstva
Zelijo Se vecC denarja, kot ga dobijo.

Prav zaradi tega problema je potrebno biti pri proizvodnji in pri razdelitvi teh dobrin ¢im bolj
gospodarni (ekonomicni), kar pomeni, da s ¢im manj dobri¢inami zadovoljimo Cimvec
clovekovih potreb.

2.2. DOBRINE

a) znacilnosti

Dobrine so vse stvari s katerimi zadovoljimo ¢lovekove potrebe. Lastnost s katero
dobrina zadovolji potrebe pa se imenuje uporabna vrednost. Vsaka dobrina ima eno
ali ve¢ uporabnih vrednosti (npr. Casopis: daje informacije, lahko ga uporabi$ za
CiSCenje oken, za zavijanje, za kurjavo....)

V naravni se obicajno nahajajo v taksSni obliki, da z njimi ne moremo direktno
zadovoljiti clovekovih potreb, zato jih moramo s postopkom proizvodnje
preoblikovati v obliko s katero bomo lahko zadovoljili potrebe. Govorimo o
proizvodih (proizvedenih dobrinah). Le- te lahko uporabimo zase, ali pa jih prodamo
na trgu — v tem primeru pa proizvodi postanejo blago

SO omejene

dobrine se lahko med sabo zamenjujejo — subsituti (npr. pravi Caj-kava, margarina-
maslo...) ali pa se dopolnjujejo —komplemenarne dobrine (vZigalica, sveCa in avto-
bencin)

b) vrste



a) glede na redkost
¢ ekonomske (dobrine so manjSe od potreb, velja za vec¢ino dobrin)
e proste (dobrine so vecje od potreb- npr. zrak, jih je vedno manj)

b) glede na obliko
* materialne (izdelki)
e nematerialne (storitve)

c) glede na namen uporabe
e potrosne (namenjene kon¢nim potroSnikom: npr. gospodinjstvom)
¢ proizvodne (namenjene podjetjem za proizvodnjo novih dobrin)
- kapitalne (osnovna sredstva: stoji, naprave, zemljiSca, zgradbe...)
- intermediarne (gibljiva sredstva: material, surovine...)

2.3. POTREBE
a) znacilnosti

* potrebe so obcutek pomanjkanja, ki ga zadovoljimo s pomocjo dobrin.

¢ So neomejene, gospodarski napredek jih celo povecuje, reklama pa vzpodbuja nastajanje
novih potreb

e So izrazito subjektivne in so odvisne od vsakega posameznika (Zelje, okusi, starost, spol..)

e Ne moremo zadovoljiti vseh potreb, ampak samo tiste za katere imamo denar, to pa
predstavlja povpraSevanje

b) vrste

glede na osebe: posamezne, skupne in potroSne
¢ glede na nujnost: eksistencne in sekundarne

2.4 REPRODUKCIJSKI PROCES

Zaradi omejenosti teh dobrin, se v vsaki druzbi postavljajo tri temeljna vpraSanja: KAJ,
KAKO in ZA KOGA PROIZVAJATI:
- kaj proizvajati in v kaksnih kolicinah (odlo¢amo se o tem, katere dobrine bomo sami
proizvajali in v kaksnih koli¢inah, in katere bomo raje kupovali od drugih);
- kako bomo dobrine proizvajali (gre za proizvodni proces za kar potrebujemo
produkcijske faktorje: delo, kapital, zemljo.. );
- za koga bomo proizvajali (oziroma kdo bodo kupci- uspeSnost podjetja se danes ne
kaZe v tem koliko so sposobni proizvesti ampak koliko so sposobni prodati);

Mehanizem za odgovor na ta tri vprasanja je lahko trg ( v trznih gospodarstvih) ali pa plan (v
planskih- socialisticnih vpraSanjih), pri Cemer se je trg izkazal kot dale¢ najucinkovitejsi
mehanizem reSevanja teh treh vprasanj.

2.5 EKONOMSKI KROZNI TOK



V procesu gospodarjenja nastopa clovek v dveh vlogah: v vlogi potrosnika (gospodinjstva)in
v vlogi proizvajalca (podjetja), in sicer:

- Gospodinjstvo nastopa kot povpraSevale po Zivljenjskih potreb$cinah, s katerimi
njegovi Clani zadovoljujejo potrebe. Po drugi strani pa nastopa gospodinjstvo kot
ponudnik proizvodnih faktorjev (delo, kapital, zemlja)

- Podjetje nabavlja proizvodne faktorje, jih kombinira tako, da je moZna proizvodnja
proizvodov in storitev, rezultate — dobrine pa prodaja na trgu, kjer jih kupujejo
gospodinjstva ali pa druga podjetja. Osnovi motiv podjetja je ustvarjanje dobicka (kot
pozitivna razlika med prihodki in stroski)

To je poenostavljena shema ekonomskega kroznega toka, kjer smo predpostavili samo dve
skupini ekonomskih subjektov. Dejansko pa nastopajo Se drugi ekonomski subjekti, kot so
banke in drZava. Banke imajo za nalogo, da spodbujajo kroZenje denarja, tako da zbirajo
denarna sredstva od tistih, ki imajo viSke in jih posojajo tistim, ki imajo primanjkljaje
Delovanje drZave pa je potrebno na tistih podrocjih, ki so skupna za celotno druzbo, kot so
zdravstvo, kultura, Solstvo, obramba... Denar pobira z raznimi davSc¢inami, lahko pa se tudi
zadolZuje npr. z izdajo drzavnih obveznic.

2.6 GOSPODARSKE UREDITVE IN TRG

Poznamo dva nasprotujoca si ureditvena sistema: gospodarski sistem svobodnega trZznega
gospodarstva in centralno-plansko gospodarstvo. Oboje sta modela, ki ju ni v gospodarski
stvarnosti, dejanske gospodarske ureditve so namre¢ meSani sistemi.

Svobodno trzno gospodarstvo:

- uveljavlja se v vseh razvitih gospodarstvih (zahodna Evropa, ZDA, Kanada,
Japonska...)

- celotni gospodarski sistem ureja trg, na katerem se oblikuje cena na podlagi ponudbe
in povpraSevanja

- privatna lastnina

- veliko Stevilo podjetij, ki so premajhna, da bi lahko vplivala na dogajanje na trgu

- podjetja so svobodna in se samostojno odlocajo o tem kaj, kako in za koga bodo
proizvajala

- glavni cilj je dobicek

- svobodna izbira delovnega mesta (z rizikom brezposlenosti)

- sam sistem ne skrbi za Sibke subjekte in za tiste dejavnosti, ki ne prinaSajo dobicka.
Zato na teh podrocjih deluje drzava, ki posega v gospodarstvo le tam, kjer je to nujno
potrebno: Solstvo, zdravstvo, ..., doloca cene pomembnim Zivljenjskim artiklom (npr.
bencin, kruh..), skrbi za socialno Sibke ljudi, npr. invalidi, bolniki...

Plansko gospodarstvo
- se je pojavilo z idejo marksizma in se je najprej pojavilo v nekdanji SZ po prvi
svetovni vojni (v casu Lenina)
- po drugi svetovni vojni so ga prevzele skoraj vse vzhodnoevropske drzave, nekdanja
SZ, nekdanja Jugoslavija, Kitajska, Albanija, Kuba.... V 90-ih letih se je sistem zacel



postopoma rusiti, nekdanje socialisticne drZave pa so na prehodu v trZzno gospodarstvo
(tranzicija).

v tem gospodarstvu trg zamenjuje drzava, ki s planom doloca o tem kaj, kako in za
koga proizvajati. Plani so bili sprejeti za daljSe obdobje npr. 5 let —petletke.

podjetja niso svobodna, ampak morajo izpolnjevati te drZavne plane

ni privatne lastnine, ampak drZavna ( v nekdanji YU druzbena)

omejena izbira delovnega mesta (brezposelnosti obicajno ni)

tudi cene doloca drZava in ne trg



3. POTROSNA IN PROIZVODNA IZBIRA

3.1 PREMICA CENE

Tu gre za razkorak med potrebami in virom za zadovoljevanje potreb (dohodek). Kadar je
dohodek manjSi od potreb govorimo o relativni redkosti. ObnaSamo se racionalno torej
zadovoljujemo najnujnejSe potrebe (eksistencne). Posameznik ima mozZnost da ob danem
dohodku zadovoljuje razli¢ne potrebe. Njegov dohodek doloca kupno mo¢ posameznika.

Omejitve ki jih mora posameznik upoStevati pri alternativnih odlocitvah nakupa so:

1. dohodek; uposteva se dohodek, ki je namenjen tekoci porabi
2. potrebe; gre za strukturo in koristnost potreb
3. cene; pri danem dohodku cene dolocajo obseg povpraSevanja

Ekonomski problem posameznika ponazorimo s premico potroSnih moZnosti, ki nam pokaze
vse moznosti ki jih lahko izberemo.

Optimum potroSnika (maksimalno koristnost) doseZemo, ko primerjamo razpoloZljiv dohodek
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3.2 TRANSFORMACIJSKA KRIVULJA

Transformacijska krivulja kaZe vse moZnosti v produkciji dveh dobrin ob danih pogojih in
ima dolocCene lastnosti:

1. je padajoca, Ce Zelimo povecati proizvodnjo ene dobrine moramo zmanjSati proizvodnjo
druge

2. je konkavna (izboCena) zaradi nastalih alternativnih stroSkov

3. ima naklonski kot, ki se spremeni Ce se spremeni razmerje v produktivnosti proizvodnih
dejavnosti.

Obic¢jano jo predstavimo s Samuelsonovim modelom, ki primerja proizvodnjo topov in masla
(sinonim za vojasko varnost drZave in blaginjo prebivalstva).
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maslo
A — optimum druZbe
B — za povecanje proizvodnje topov moramo zmanj3ati proizvodnjo masla
Y — tu ne izkoristimo vseh sredstev torej ne doseZemo optimuma
X — za doseg te tocke rabimo dodatna sredstva

Uporaba proizvodnih virov nam povzroca izgubo izbire dolo¢enih mozZnosti, in te stroSke
imenujemo oportunitetni stroski.

Stroski neke dobrine so v denarju ovrednotena uporabljena sredstva za njeno proizvodnjo.
Odlocitve sprejemamo v povezanosti izbranih mozZnosti s tistimi, ki jih zaradi naSe izbire ne
moremo veC uresniCiti, torej z izkljuCenimi moZnostmi. To pravilo dolo¢anja imenujemo
princip oportunitetnih (ali alternativnih) stroskov.

Kadarkoli se moramo odlo¢iti za eno izmed dveh izkljuujoc¢ih se moZnosti, to pomeni, da se
odrecemo drugi. Ta druga moZnost predstavlja priloznost, ki smo jo zavrgli. Ta neizrabljena
priloZnost predstavlja neke vrste stroske.

Podjetniki sami sprejemajo odlocCitve, njihova dejanja pa usklajuje trZzni mehanizem. Gre za
subjektivne stroSke, ki obstajajo le v trenutku odlocanja, takoj nato pa izginejo.



4. PROIZVODNJA

4.1 STROSKI POSLOVANJA

V ekonomiki poslovnega sistema se srecujemo z naslednjimi skupinami stroSkov:

a) stroSki materiala - stroSki osnovnega in pomoZnega materiala, stroski energije,
goriva in maziva, stroSki pisarniSkega materiala,...;

b) stroski storitev v oZjem smislu - stroSki proizvajalnih sredstev, stroski uvajanja

nove proizvodnje, strosSki najemnin, stroski popravil, stroski prevoznih storitev,...;

c) amortizacija - se obracunava od uporabe opredmetenih osnovnih sredstev in
neopredmetenih dolgorocnih sredstev;

d) stroski dela - place, davki, prispevki, dajatve za pokojninsko in socialno
zavarovanje,...;

e) stroSki drugih dajatev - tisti, ki niso povezani s placami, in ki niso odvisni od
poslovnega izida;

f) stroski obresti - zaradi dobljenih posojil in kreditov.

Z vidika tega kako so stroski odvisni od obsega proizvodnje jih lahko razdelimo v dve
skupini:
e fiksne stroSke (ki niso odvisni od obsega proizvodnje in nastajajo tudi takrat,
ko podjetje ne proizvaja)
¢ variabilne stroske (ki so odvisni od obsega proizvodnje in sicer vec¢ kot
proizvajamo visji so)

Glede na nacin njihovega spremljanja pa loCimo:
e celotne stroSke
* povprecne stroske (stroSke na enoto izdelka)
¢ mejne stroSke (stroSke dodatne proizvodnje novega izdelka)

4.2 KAZALNIKI USPESNOSTI POSLOVANJA PODJETJA

a) Proizvodnost ali produktivnost

>

Izraz proizvodnosti je kolic¢ina ustvarjenih novih uc¢inkov podjetja v doloCenem ¢asovnem

obdobju:

koeficient proizvodnosti = st. izdelkov / §t. delavcev

Zelo ustrezen kriterij proizvodnosti nekega podjetja je prav gotovo proizvodnost skupine
poslovnih sistemov, v katero se obravnavano podjetje uvrS¢a. Mozno in koristno je tudi

izracunati koeficiente proizvodnosti za posamezne dele podjetja.

Dejavnike proizvodnosti dela lahko razdelimo v 4 skupine:

a) tehnicno-tehnoloski dejavniki - gre za tehnoloSke spremembe in tehni¢ni napredek.
Treba je poudariti tehni¢no opremljenost dela, kvaliteto predmetov dela in velikost
proizvodne enote;

b) cloveski dejavniki - delovna sposobnost, intenzivnost dela;



c) organizacijski dejavniki - tisti, katerih vpliv lahko usmerjamo z neposrednimi
organizacijskimi ukrepi:
- organizacija procesa dela - brez dodatnih materialnih in nematerialnih virov
lahko boljSe izkoristimo dane pogoje za doseganje vecje proizvodnosti;
- standardizacija - izenaCevanje tehni¢nih in drugih znacilnosti proizvodov
kot celote;
- tipizacija - zmanjSevanje izbire in Stevila tipov razli¢nih proizvodov;
- specializacija - usmeritev na proizvodnjo tistih izdelkov, za katere ima
podjetje najustreznejSe pogoje;
- kooperacija - proizvodno sodelovanje dveh ali veC podjetij, ki omogoca
skupno proizvodnjo dolocenih proizvodov;
d) naravni pogoji - predvsem za proizvodnost podjetij v primarnem sektorju (kmetijstvo);

b) Gospodarnost ali ekonomicnost

Pri ekonomicnosti gre za celovitejSi nacin presojanja, saj gre za sodelovanje vseh prvin
poslovnega procesa.

ekonomicnost = prihodki/ stroski (odhodki)

Lahko ga izraCunamo za posamezno organizacijsko enoto kot tudi za vsak posamezni
proizvodni ucinek doloCenega podjetja. Med glavnimi nalogami gospodarjenja je odlocanje
na podlagi izracunanih koeficientov gospodarnosti za vsak novi proizvodni ucinek. Koristno
za posamezno presojo je primerjati koeficiente sorodnih podjetij ali skupine poslovnih
sistemov, v katere je uvrs¢eno tudi naSe obravnavano podjetje.

¢) Donosnost ali rentabilnost
Gospodarnost nas je privedla do poslovnega izida - dobicka, ki predstavlja osnovni cilj
podjetja. Donos, ki je lahko dobicek ali izguba, je razlika med prihodki in odhodki
dolocCenega podjetja.
koeficient donosnosti kapitala = temeljni poslovni izid / kapital
stopnja donosnosti (Dk) = (temeljni poslovni izid / kapital) x 100

Stopnja donosnosti kapitala nam kaZe % temeljnega izida na vloZeni kapital in obenem
obnovitveno in razsiritveno sposobnost dolocenega podjetja.

VloZeni kapital je celota, ki je razdeljena le na njegove lastnike. Zato nam za presojo
uspesnosti posameznih delov podjetja zadoSc¢a koeficient gospodarnosti.



5. TRG IN KONKURENCA

5.1 POJEM TRGA IN KONKURENCE
Dejavniki za oblikovanje konkurence so:

1. Stevilo kupcev in prodajalcev: P = prodajalec M =malo, V =veliko K = kupec
1P + 1K = obojestranski monopol, 1P + MK = omejeni monopol, 1P + VK = monopol,
je privilegirana oblika konkurence, mo¢ kupcev je minimalna, monopolist prodaja po
monopolnih trZnih cenah, katera je negativna za potroSnika, saj blago preplaca. Monopolist
doloca obseg ponudbe, kvaliteto in ceno ponujenega blaga — kupci nimajo vpliva. Imamo
naravni in trZzni monopol.
MP + VK = oliglopol, prodajalci si delijo trzisce
VK + VK = ¢ista konkurenca, vsak od kupcev povprasuje po majhnem delu blaga. TrZni
pogoji se dolocajo na osnovi dogovora med kupci in prodajalci. V stvarnosti tezko
najdemo Cisto konkurenco saj tezko zagotovimo vseh 6. kriterijev.

2. trzni dele?, je pokazatelj velikosti sodelujo¢ih. Ce so trZni deleZi usklajeni je Cista
konkurenca.

3. velikost kapitala in Stevila zaposlenih, primerjamo deleZ kapitala

4. informiranost, kriterij je doloCanje dostopa do informacij (¢e vemo da se bo DEM
podraZzila lahko ustrezno reagiramo). Cista konkurenca — neomejen dostop do informacij.

5. homogenost blaga, blago je homogeno kadar kupci presojajo blago razli¢nih proizvajalcev
uposStevajo¢ ekonomske kriterije (ceno, kvaliteto, uporabno vrednost, rok dobave,
servisiranje...) Reklama preprica kupca, da blago ni homogeno. Homogenost temelji na
dejstvu, da smo kupci nefleksibilni (zvesti smo prodajalcu).

6. dostop — vstop v panogo, manj omejitev veCja konkurenca. trgi so zaprti (visoke zahteve
za dodelitev licence (SHELL in Petrol) in odprti.

Glede na te kriterije poznamo dve skrajnosti, ki se pojavljata le v teoriji: monopol in popolna
konkurenca. Najbolj obicajno stanje v druzbi pa je nepopolna konkurenca, ki je v€asih bliZje
monopolu, v€asih pa bliZje nepopolni konkurenci.

5.2 POVPRASEVANJE

Povprasevanje so vse sile, ki delujejo na trgu s strani povpraSevalcev, ki Zelijo pridobiti
blago Zelene kvalitete pod Cimbolj ugodnimi pogoji. Raziskovanje povpraSevanja je stvar
proizvajalcev, ker se obseg povpraSevanja spreminja. Povprasevanje ni fiksna koli¢ina in je
odvisen od faktorjev povpraSevanja.

Faktorji povprasevanja so: potrebe, denarni dohodek potrosSnika, cena dolocene dobrine,
cena substituta, cena komplementarne dobrine

Substitut je dobrina, ki lahko nadomesti konkretno dobrino.



Komplementarna dobrina dopolnjuje konkretno dobrino (sladkor — kavo, gorivo —
prevozno sredstvo, oprema — nakup stanovanja ...)

cene dobrin vplivajo razli¢no na povprasSevanje:

1. cena doloCene dobrine ima najvecji vpliv (obratno-sorazmerno, tCdd - (POVdd in

obratno).

2. cene substitutev vplivajo c.p. in sicer premo-sorazmerno (1Cdd — tPOVsubstituta).
3. cena komplementarnih dobrin vpliva obratno-sorazmerno

Sprememba obsega povprasevanja je takrat kadar se spremeni cena doloCene dobrine ob
pogoju da vsi ostali dejavniki ostanejo isti (c.p.). Prikazujemo jo s premikom po krivulji

povprasevanja.

Do spremembe samega povpraSevanja pride zaradi:

1. spremembe potreb,c.p.

2. spremembe dohodka,c.p.

3. spremembe cene substituta,c.p.

4. spremembe cene komplementa c.p.

sprememba samega povprasevanja

prikazujemo jo s pomikom krivulje povprasevanja.

Splosni zakon povprasSevanja dolocCa, da se cena doloCene dobrine in povpraSevana koliCina
ob nespremenjenih ostalih dejavnikih povprasSevanja, spreminjata v obratni smeri. Graficno to
ponazori krivulja povpraSevanja, ki je vedno padajoca krivulja.

Cena dd
spr. obsega povprasevanja
C1 [ \R1  R11Cdd, cp.
! R2 ICdd, c.p.

POV

K1l K K2

koli¢ina

C — cena zacCetna

C1 — povecana cena

C2 — zmanjSana cena

K — zacetni obseg povpraSevanja

K1 - koli¢ina ob povecani ceni (c.p.)
K2 — koli¢ina ob zmanjsani ceni (c.p.)

Cena dd

spr. samega povprasevanja
primer 1DOH, 1POTR, t1Csub

| Ckomp.dob. (vse c.p.)
R1

POV1
v - POVo
0 ‘ : >
K K1 kolicina

C —ista cena
K- kolicina ob zacetku
K1- koli¢ina ob spremembi povpraSevanja



Elasticnost povprasevanja

PovpraSevanje se spremeni, ker se spremeni cena dolocene dobrine ob drugih nespremenjenih
pogojih. Cenovna elasticnost povpraSevanja meri velikost spremembe obsega povprasevanja
glede na spremembo cene in se navzven kaze v naklonu krivulje povprasevanja

Izracunamo jo tako, da % spremembe kolicine povprasevanja delimo s % spremembe cene.
Ce je elasti¢nost ve¢ja od 1, govorimo da je povprasevanje elasticno (luksuzne dobrine),
krivulja pa je bolj poloZna, Ce pa je manjSe od 1 pa je neelasticno povpraSevanje (nujne
Zivljenjske dobrine), ko je krivulja bolj strma.

Mozno pa je tudi, da je povpraSevanje popolnoma togo oz. neelasti¢no, npr. ko povprasevalci
kupujejo nespremenjeno kolicino (npr. zdravila), kar prikazuje spodnji graf:

Cdd PovpraSevanje se ne spremeni kljub spremembi cene, E =0
1—
c2
c1r
Co fii
K Kol.
5.3 PONUDBA

so vse trZzne sile , ki vplivajo na trZno ravnanje prodajalcev, na to, kakSno koli¢ino so
pripravljeni ponuditi pri razlicni ravni cene.

Dejavniki, ki vplivajo na:
1. spremembo obsega ponudbe, ki se graficno prikaZe na isti krivulji ponudbe, ko se iz
dolocene tocke premakne na niZjo ali viSjo so:
1. Cena dolocene dobrine Cdd, c.p.
2. spremembo same ponudbe (premik krivulje levo ali desno):
1. stroSki produkcije STR, c.p — obratno-sorazmeren obseg
2. potreba po likvidnih sredstvih, (primer: podjetje rabi denar za place, za placilo
surovin in ga mora nujno dobiti ponudi blago na trgu Ceprav trZne okoliSc¢ine niso
ugodne). Likvidna sredstva so sredstva s katerimi razpolagamo.
3. pokvarljivost blaga
4. Vedno pa velja, da ostane cena dolocene dobrine nespremenjena (cdd -
nespremenjena).




Sprememba obsega ponudbe:

Splosni zakon ponudbe doloca, da se cena dolocene dobrine in ponujena kolic¢ina spreminjata
istosmerno, kadar je izpolnjena predpostavka nespremenjenih ostalih dejavnikov.

Nizka trZzna cena izloCa vse, ki niso dovolj produktivni in zmanjSuje obseg produkcije pri
obstojecih proizvajalcih.

Visoke trZzne cene so stimulativne in naredijo manjSo selekcijo, ustvarjajo milejSe razmere za
realizacijo na trgu. Pri povecanju cene se ponudba poveca. Sprememba obsega ponudbe je
posledica spremembe cene dolocene dobrine ob vseh ostalih nespremenjenih dejavnikih (c.p.)
Cdd PC = prodajna cena
SC = stroSkovna cena

C1

PC > SC (dobicek), visoka cena stimulira ponudnike da prodajo vec¢

Co

v D —

»
Ll

Ko K1 kolic¢ina

Sprememba same ponudbe:

do nje pride zaradi zgoraj nastetih razlogov.,

Cdd PONf  » 11STR.,c.p. ali |1 POKVAR.c.p. ali 11POTR.zaLS, cp.
A / B

Co ¥
.

»
»

Ko K1 koli¢ina

Ce se zmanjsajo stroski lahko z enakim kapitalom proizvedemo ve¢ dobrin in lahko ponudimo
vecjo koli¢ino teh dobrin. Pokvarljivost blaga vpliva na ve¢jo ponudbo (tik pred iztekom
datuma).



6. RAZDELITEV

Razdelitev je tista faza reprodukcijskega procesa, kjer se dohodki delijo med tiste, ki so na
kakrsnikoli nacin sodelovali pri proizvodnji:

« lastniki kapitala dobijo profit
« lastniki denarja dobijo obresti
« lastniki zemlje dobijo rente

« zaposleni dobijo place.

6.1 PROFIT

se lahko pojavlja v povezavi s proizvodnim ali trgovskim kapitalom. ViSino proizvodnega
profita merimo z mero profita to je razmerje med vrednostjo profita in uvozenim kapitalom.
Dejavniki, ki vplivajo na stopnjo profita so:

1. Notranji (povezani s proizvodnjo in stroski produkcije):

d.

organska sestava kapitala (vpliva v obratni smeri, dokaz je na strani 21.)

b. hitrost obrata kapitala (hitreje se obraca vedji je profit)

C.

varCevanje s kapitalom (predvsem konstantnim C)

2. Zunanji (povezani so z delovanjem trga, stopnjo konkurencnosti, pogoji delovanja)

6. 2 RENTE

so tipi¢ni kapitalski dohodek. Predpostavka za pridobivanje rente je lastnina nad kapitalom, ki
ga uspemo oddati v najem. Rente se praviloma kaZejo kot najemnine in zakupnine. Za
pridobivanje rente ni potrebno neposredno delo zato to ni delovni dohodek.

Vrste rent:

1. ZemljiSka renta: nastajajo, Ce pri kmetijski produkciji nastopajo zemljiSki lastniki,
zakupniki in zaposleni, oz. delovna sila. Je del preseZne vrednosti in se kaZe v absolutni,
diferencialni in monopolni renti. Te rente so dodaten dohodek, ki ga kupci placajo v ceni
kmetijskih proizvodov. Pogoj za ta dohodek je prosto oblikovanje cen kmetijskih
proizvodov glede na ponudbo in povpraSevanje. Vrste zemljiSkih rent so:

d.

diferencialna renta 1: Prejemnik te rente je lastnik zemljiSca, izjema je zemljisce, ki ga

imenujemo mejno zemljiSCe in ne daje diferencialne rente 1. Razlika v renti izhaja iz
naravnih lastnosti zemljiSca ali njegove oddaljenosti (kvalitetna zemlja se lahko da v
zakup za vecjo ceno).

diferencialna renta 2.: lahko nastaja ker prihaja do dodatnih naloZb kapitala (naloZbena

renta). Diferencialno rento 2. lahko prejema tudi zakupnik in ne samo lastnik
zemljiSCa, pogoj za to pa je dovolj dolga zakupna pogodba (za dolgo obdobje). Lastnik
zemljiS¢a zmerom teZi h kratkim pogodbam, saj tako lahko zakupnika prikrajsa za dif.
rento 2. saj ko se ob obnovitvi pogodbe zviSa zakupnina, ker je zemljiSce zaradi
dodatnih naloZb kvalitetnejSe (pa Ceprav ni te naloZbe opravil lastnik temvec
zakupnik), postane dif. renta 2 vir najemnine torej postane dir. renta 1 in pripada
lastniku. Pogoj za nastanek dif. rente 2 je dodaten kapital, zadosten pogoj pa dejstvo,
da hektarski donos poraste bolj kot narastejo stroski produkcije.



c. absolutna renta.: to je renta za najslabSe zemljiSCe. Absolutna renta je vir za placilo
kupnine na mejnem zemljiS¢u. Merilo za absolutno rento so stroski proizvodnje na
najslabSem zemljiS¢u. Lastnik zemljiSca dobi rento zaradi zaostalosti kmetijstva v
primerjavi z drugimi dejavnostmi.

6.3 OBRESTI

Trg financnega kapitala (prihrankov)

S (dejavnik: varcevanije)

obr.
mera (i)

(neto produktivnost kapitala/
pricakovana profitna mera)

0 S obseg prihrgnkov (posojil)

Krivulja povpraSevanja (D) je padajoca. VeCje je povpraSevanje ko je obrestna mera niZja
(krediti). Krivulja je elasticna, to je cenovna elastiCnost torej se upoSteva cena.

Ponudbena krivulja (S) je toga in naraSCajoca. Ne reagira v veliki meri na spremembo
obrestne mere.

PovpraSevalci so lahko podjetja, potrosniki, drZzava in druge javne ustanove. PovpraSevalci se
za posojila zanimajo le tako dolgo, dokler je pricakovani naloZbeni donos visji od trZne
obrestne mere, ki jo morajo placati.

Na strani ponudbe se pojavljajo varCevalci, bodisi neposredno kot posamezniki ali pa prek
finan¢nih institucij.

Obseg varcevanja je odvisen od:
1. viSine narodnega dohodka (pri viSjem dohodku so moZni visji prihranki)
2. od pripravljenosti za var€evanje v druzbi. nanjo vplivajo:

a. denarna, gospodarska in politicna trdnost drZzave

b. stopnja trZzne konjunkture

Obrestna mera se doloci v preseciS¢u ponudbe in povpraSevanja. To je tako imenovana
ravnoteZzna obrestna mera (i). Obrestna mera vpliva na ponudbo prihrankov, saj visoka
obrestna mera spodbudi varCevalce da potegnejo prihranke iz nogavic in jih vloZijo v razne
oblike financ¢nih nalozZb (racuni pri banki, obveznice, delnice, druge nalozbe). Obrestna mera
se ciklicno spreminja. Razlikujemo nominalno in realno obrestno mero. Nominalna je
dejansko dolocena in je vselej pozitivna, realna pa pomeni razliko nominalno obrestno mero
in stopnjo inflacije in kaZe dejansko kupno mo¢ denarja. Ce nominalna obrestna mera



zaostane za inflacijo je realna obrestna mera lahko negativna, kar je nespodbudno za
varcevalce, saj se kupna moc posojenega denarja kljub obrestmi zniZa.

6.4 MEZDE

Ponudba in povpraSevanje po delovni sili v sodobnem institucionalnem okolju

mezda

,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,

— ravnotezna mezda
minimalna mezda

POV (D)

.
»

L enote dela (iskalci zaposlitve)

Pod neko minimalno mezdo, ki jo predpiSe drZava ali pa je doloCena s kolektivnimi
pogodbami, delavci niso pripravljeni delati, ker jim ne zagotavlja preZivljanja, seveda morajo
biti sindikati dovolj mocni, da lahko to mezdo dejansko uveljavijo ali izsilijo, sicer bodo
delavci morali delati tudi pri niZji mezdi.

Od tocke A do tocke B gre za normalno rastoco krivuljo ponudbe delovne sile, po tocki B pa
se krivulja obrne nazaj, ker se za delo, za katero je predvidena visoka mezda, zahtevajo
posebne sposobnosti. Ponudba je opredeljena z naslednjimi dejavniki:

1. Stevilo prebivalstva. ki je potencialni ponudnik

2. delez aktivnega prebivalstva

3. povprecno Stevilo ur, ki jih opravijo delavci na teden oziroma leto

4. kakovostni in koli¢inski napori in spretnost delavcev



