Vsa snov ekonomije,naslovi niso po vrsti

PRODUKCIJA KOT TEHNICNI IN DRUZBENI PROCES
Potrebe zadovoljujemo z dobrinami in storitvami. Dobrine proizvajamo v procesu produkcije, storitve pa niso
stvarne ampak so rezultat nekega dela.

Tehni¢ni proces produkcije
—>delo, sredstva—> - dobrine, storitve-> poraba - REPRODUKCIJA...
Produkcija mora biti tak$na, da so dobrine konkurenéne, da jih lahko prodamo in zasluzimo. Ce ni dovolj
porabe govorimo o zoZeni reprodukciji (delavce se odpus$ca), lahko je tudi enostavna (delamo v enakem
obsegu) ali raz§irjena (najbolj zaZelena, novi delavci, ve¢ji dobicek)
IDENAR > MATERIAL| > [[ZDELEK| - DENAR/|

Tehnié¢na delitev dela: Henry Ford - teko¢i trak.
Prednosti: Cenejsi izdelki, kvalitetnejsi, sestavne dele se da zamenjati, specializirana delovna mesta.
Slabosti: poklicne bolezni, odtujenost dela od ¢loveka, delavci med seboj odvisni.

Druzbena delitev dela: Oblikujejo odnosi med delavci (nadrejeni - podrejeni, sodelavci, stranke...)

Oblike reSevanja ekonomskega problema
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RAZDELITEV

Produkcija/proizvodnja: proizvaja dobrine, da zadovolji potrebe, cilj je dobicek.
Razdelitev: delitev denarja med udeleZence v podjetju.

Menjava: véasih naturalna (trampa), danes blagovno - denarna menjava.
Potro$nja: zadnja faza. Cilj proizvodnje, ¢e ni potrosnje, ni proizvodnje.

POTREBE & DOBRINE
Potrebe: notranje nezadovoljstvo, obcutek Dobrine: stvari, ki zadovoljijo potrebo in koristijo.
pomanjkanja, Zelja. Imamo materialne in nematerialne. 1. Proizvod
1. Osebne/individualne 2. Narava/prosta dobrina
2. Skupne 3. Ekonomska dobrina
3. Splosne 4. Blago
4. Sekundarne /visje 5. Potrosna dobrina
5. Neomejenost potreb 6. Kapitalna dobrina
6. Subjektivnost potreb 7. Intermediarne dobrine (surovine)
7. Substitutnost potreb 8. Delovna sredstva
8. Komplementarnost 9. Predmeti dela
9. Obnovljivost

10. Trajnost



PRODUKCIJSKI FAKTOR]JI (elementi proizvodnje)
e PO MARKSU
1. Delo in delovna sila
2. Produkcijska sredstva (delovna sredstva & predmeti dela)

Delo: ¢lovekova premisljena/zavestna dejavnost. Naravne surovine spremeniti v ekonomske izdelke. Delimo ga
na umsko in fizi¢no.
Delovna sila: Cilj je ¢im veéja u¢inkovitost (produktivnost). Vplivajo: Znanje, izku$nje in spretnosti, pogoji dela,
nagrajevanje, tehnologija, medsebojni odnosi.
Produktivnost nam pove, kako utinkoviti so delavci.

dohodek (promet)

Produktivnost (dohodkorna) = —
st.delaveev

duktivnost st.izdelkov
oduktivnost = ——
pr st. delavcer

Delovna sredstva: Orodja, stroji... Zaradi troSenja (amortizacije) je treba delovna sredstva obnavljati.
Predmet dela: Surovine (materiali). Nastane odpadek, nastane tudi izmet (izdelki z napako)

e PO SAYU
1. Delo in delovna sila

2. Narava/zemlja
3. Kapital

Narava/zemlja: surovine in energija. Moramo premis$ljeno ravnati saj je v omejenih koli¢inah.
Kapital: gre za produkcijska sredstva po Marxu. Lahko je stroj, zgradba, oprema, vsota denarja. Ve¢amo mu
vrednost, vsaka stvar ki veca dohodek. K> K

Prednosti proizvodnje s sodobnimi stroji: prevzeli so tezka dela, zniZajo se proizvodni stroski dela, delo je
hitrejSe, skraj$a se delovni ¢as, izdelava zahtevnejsih izdelkov, izbolj$a se Zivljenjska raven.

VIRI NALOZB V STROJE:
1. Samo-financiranje (akumulacija)
2. Tuji viri (kredit)
3. Tuje nalozbe (kapital)
4. Subvencije drzave (EU)

PODJETNISTVO IN INOVACIJE

Podjetnik: svojo podjetniSko idejo preizkusi v praksi in si izdela poslovni naért - registrira podjetje.
Poslovni nacrt: Kaj bomo delali, katera sredstva bomo potrebovali, koliko bo stalo, nasi potencialni kupci,
kaksna je konkurenca, kaksne so nase prednosti / slabosti, kdaj se bo naloZba povrnila.

INOVACIJE: za civilizacijo so pomembne, omogocajo razvoj

Izum: je nekaj novega, rezultat nakljutnega ali znanstveno laboratorijskega dela. Izumitelj mora izum
patentirati (zagéititi). Ce ga hoée kdo koristiti, mora pla¢ati licenco. Dnevno v podjetjih potekajo izumi -
inovacije, delavec to prijavi v razvoj podjetja in dobi nagrado.

Inovacija: uporaba izuma v praksi. Zelo pomembne, ¢e ho¢emo biti razvita trZzna druzba in ne posnemovalci.
Vrste inovacij:

Manj$e/postopne inovacije (nenehno, pri posamezniku v podjetju)

Radikalne inovacije (delo v institutih)

Spremembo tehnoloske paradigme (1., 2, 3. Industrijska revolucija)

Spremembe tehnoloskega sistema (nove panoge, poklici...)

—
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PODJET]JE - PRODUKCIJA

1. Faza gospodarskega procesa. Organizacija, ki proizvaja za trg.
Cilj: zadovoljiti potrebe potrosnikov in zasluzek (dobicek).
Ime podjetja: trgovska, proizvodna in storitvena podjetja, logotip, dejavnost, sedeZ.
Odgovornost:
» OSEBNA: odgovarja s vsem premoZenjem

0 k.d. (komanditna druzba)

0 s.p. (samostojni podjetnik)

0 d.n.o. (druzba neomejene odgovornosti
» KAPITALNA

o0 d.d. (delniska druzba)

0 d.o.0. (druzba omejene odgovornosti)

VRSTE PODJETI]
1. Po velikosti (mikropodjetja, mala podjetja, srednja, velika)
2. Po dejavnosti: primarne (kmetijstvo, gozdarstvo), sekundarne (strojnistvo, tekstil), terciarne (storitve,
prevozi, frizer...)
3. Po kupcih (podjetja potrosnih in kapitalnih dobrin)
4. Po prevladujotem proizvodnem dejavniku
5. Polastnini (provatna, drzavna, zadruzna)

MERILA USPESNEGA POSLOVANJA

1. Dobicek (prihodki - stroski) prihodki = $t. Izdelkov x cena
2. Izguba (prihodki - stroski) stroski= cena na enoto x koli¢ina
3. Pozitivna nicla (prihodki = stroski)
4. Racionalnost (var¢nost) : minimalna poraba produkta - PROIZVODNJA -2 max. St. Izdelkov & dobicek
5. Produktivnost: p= §t. Izdelkov / §t. delavcev
6. Ekonomi¢nost: e=vrednost proizvoda (prihodki) / stroski (odhodki)
7. Likvidnost (pla¢ilna sposobnost)
8. Rentabilnost: pf (profitna mera) = dobicek / kapital
TEHNICNI ali TEHNOLOSKI NAPREDEK Vrste napredka: .
- Novi materiali » VGRAJENI TEHNOLOSKI NAPREDEK: najamemo
- Novi tehnologki postopki dela tuje strokovnjake, kupin}o licence
- Novi izdelki » NEVGRAJENI TEHNOLOSKI NAPREDEK: sami
- Vetja varnost izdelkov izumimo/iznajdemo novosti.
- Vetja kvaliteta izdelkov » ENAKOMERNI: enakomerno zmanj$amo delo in
- Nove oblike sredstva

» NEENAKOMERNI: povetamg aiindelo ali sredstva

STROSKI (costa) )

Podjetje mora placati stroske za produkcijske faktorje (plac¢e, materia li, amorti: racija~—
\\\\
IProdukcijski strosek = cena na enoto x koli¢ina| ‘ \

1. Fiksni/stalni/nespremenljivi (Fc) Te=Fc+Ve !
2. Variabilni/spremenljivi (Vc) ;\)
3. Celotni/totalni (Tc) Mc=Tc; - Te; \
4. Povecani (Ac) Ve /ﬁ
5. Mejni/marginalni (Mc) AVe = — /
6. Povprecni/fiksni (AFc) Q A
7. Povprecni/variabilni (AVc) Fe

AFc= —

Q
Te Fc+Vc
Ac= —=




TRG IN KONKURENCA

Trg: je prostor, kjer se srecata prodajalec/ponudnik in povprasevalec/kupec, da bi menjala blago za denar.
Funkcija trga:
- ALOKATIVNA: razporeja produkcijske faktorje po panogah. Zaznava potrebe druZbe, dolo¢a kaj naj v
neki drzavi delajo.
- SELEKTIVNA: dela selekcijo med ponudbo, nekateri preZivijo drugi propadejo.
- DISTRIBUTIVNA: gre za delitev dohodka med udeleZence in pride do slojev.

Vrste trgov:

e Lokalni /krajevni
Medkrajevni /regionalni
Narodni / nacionalni
Mednarodni /meddrzavni
Svetovni / globalni trg

Konkurenca: je tekmovanje udeleZencev za dosego nekih ciljev.

POGOJI ZA POSAMEZNO OBLIKO KONKURENCE

1. Stevilo ponudnikov in povprasevalcev

2. Homogenost blaga: gre za to, da so izdelki v o¢eh kupca povsem enaki. V stvarnosti so razli¢ni, razlikujejo se
po kvaliteti, obliki, dizajnu - zato teZko govorimo o popolni konkurenci

3. Mobilnost ali prosta gibljivost: vprasamo se, ¢e obstajajo kaksne ovire / predpisi, ki mobilnost blaga zavirajo.
Ce taksnih ovir ni, bi bil izpolnjen pogoj za popolno konkurenco. Ob ovirah (carine, davki, predpisi...) o popolni
konkurenci ne moremo govoriti.

4. Racionalno vedenje trznih subjektov: to pomeni da ni diskriminacija / razlik med kupci. To pomeni da so o
ugodnostih vsi enako obvesceni, da vselej prodamo blago tistemu, ki ponudi najvisjo ceno.

OBLIKE KONKURENCE
a) PROSTA/POPOLNA: (veliko povprasevalcev in ponudnikov - trg krompirja)
b) OLIGOPOLNA: (malo ponudnikov, veliko povprasevalcev - trg avtomobilov)
c) MONOPOL: (en ponudnik, veliko povprasevalcev - posta)
d) MONOPOLISTICNA KONKURENCA

a) PROSTA/POPOLNA KONKURENCA
Cena je dolo¢ena na trgu, veliko proizvajalcev, identi¢ni proizvodi. Cena se oblikuje neodvisno od volje
posameznika. Pri popolni konkurenci ima ponudnik najveéji dobic¢ek tam, kjer je P=Mc (cena=mejni strosek). Za
popolno konkurenco morajo biti izpolnjeni 4 pogoji:

1. Veliko $tevilo ponudnikov in povprasevalcev

2. Mobilnost produkcijskih faktorjev — blaga

3. Homogenost blaga

4. Racionalno vedenje trznih subjektov

+ in - popolne konkurence

Pozitivno: drzava se ne vmesSava v gospodarstvo, pospesuje delitev dela, spodbuja gosp. Napredek.

Negativno: Ker je cena na trgu dana, podjetja poskuSajo povecati dobicek z ve¢ izdelki - HIPERPRODUKCIJA:
veliko dajo na EPP, skuSajo zniZati stro$ke proizvodnje (place), zmanj$a kupno mo¢ prebivalstva in padec
kvalitete, manj vlagajo v napredek in razvoj, manjsi podjetniki se zatekajo k goljufijam.

b) NEPOPOLNA KONKURENCA
1. OLIGOPOLNA KONKURENCA
Znacilna za danasnje gospodarstvo. Delavci so specializirani in ne morejo konkurirati za kakrsno koli delo,
obstajajo carine, predpisi, razlicni dostopi do posojil, homogenost blaga, racionalno vedenje. Strategija
oligopolista je izlo¢iti konkurenco, da bi dosegel monopol. PosluZuje se strategij:
e STRATEGIJA IZLOCITVE: Cenovne vojne, vzame kredit da prezivi
e STRATEGIJA PREVLADE: mocnejSe podjetje pokupi delnice (50% + 1 delnica). Prevzem je lahko
prijateljski ali sovraZni.




e STRATEGIJA SPORAZUMEVAN]JA:
0 Gentelmanski dogovori: o cenah
0 Karteli / koncerni: cene, trzni deleZi, placilni pogoji, kazni zo4fukn§\i§eljadogovora

0 Trusti in holdniske druZbe: niso ekon. niti pravno samostojna, monopolna carstva, skupno
vodstvo (uprava). \
2. MONOPOL IN MONOPOLNA CENA . /’
En ponudnik, veliko povpraSevalcev. Ker je edini ponudnik na trgu, ne Zeli
povecati proizvodnje, saj bi znizal ceno. (Mr=Mc)
A=courtova toc¢ka (najveéji zasluZzek monopolista)

Slabe strani monopola: Dobre strani monopola:
- Nikonkurence, ne skrbi za kvaliteto izdelkov
- Manjsa zaposlitev saj vesto omejuje proizvodnjo
- ViSje cene na trgu
- Zavira inovacije
- Patente in licence kupuje in zaklepa v predal

- Velika podjetja imajo monopolne
ekstra dobicke

- Pride do mednarodne konkurence -
prisiljen vlagati v razvoj

Proti monopolna politika
1. Uvoz konkuren¢nih izdelkov iz tujine
Drzava ne dovoli visanja cen
Prepovedano zdruZevanje podjetij
Spodbujanje konkurenénih podjetij s subvencijami
Pripeljati tuje podjetje da bi konkuriralo domac¢im
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Monopolisti¢éna konkurenca
Blaga oblika monopola - ko je na trgu nekaj mo¢nih ponudnikov, vendar noben od njih ne obvlada ve¢ kot 5%
trga. Sorazmerno enostaven vstop in izstop iz trga.

RAZDELITEV
1. Reproduktivna funkcija
2. Stimulativna funkcija

Razdelitev dohodka v podjetju: mezde, rente, placilo za predmete dela (dobavitelji), obresti za morebitne
kredite, dobi¢ek (ostanek si razdelijo lastniki.

MEZDA/PLACA
gospodinjstev. Ima dvojni pomen: kupna mo¢ posameznika in stroSek za podjetje.
Vrste mezd:
1. Nominalna mezda: nam pove, koliko dobrin lahko kupimo - 100€ v SLO in NEM ni enako
2. Realna mezda (stvarna): dejanska kupna mo¢. Pove, koliko ur moras delati za kruh, bencin...

nominalna mezda
Realnamezda = - — x 100
inflacija

3. Casovna mezda
4. Kosovna mezda (norma)

Sestava mezde: |Osnovna placal|Razne ugodnosti| IIndividualna in skupinska stimulacija| |Udele2ba \% dobiéku|

DOBICEK

Je neka nagrada lastniku, za svojo organizacijsko in upravljavsko funkcijo in tveganje v podjetju. Ce lastnik dela
dobro, je gotovo upravicen do nekega dobicka.

LDobiéek = prihodki - stro$ki |




Podjetniski dobicek: ¢isti dobicek, ko podjetnik pla¢a obveznosti do kapitala. IPodj. Dobicek = dobicek - obresti|

Pomen dobicka:
1. Vir samo financiranja, ko podjetnik del dobi¢ka akumulira nazaj v kapital.
2. Merilo uspesnega poslovanja
3. Merilo investiranja - dobicek > obrestne mere (i)

EKSTRADOBICEK: presezni dobitek
- Notranji / tehnoloski / inovacijski: z inovacijami zniZa proizvodne stroske, izdelek pa ohranja ceno
- Zunanji ekstradobicek: odvisen od prodajne cene
0 Monopolni zunanji ekstradobiéek: nima konkurence in lahko visa cene

0 Konjukturni zunanji ekstradobicek: rezultat poveéanega povprasevanja

BDP

Bruto doma¢i proizvod - izraz za merjenje ucinkovitosti gospodarstva. Je trZna vrednost vseh koné¢nih
proizvodnih storitev, ki jih dolo¢ena drZava proizvede v enem letu ali dolo¢enem obdobju.

Geografsko nacelo: Stejemo vse proizvedeno na slovenskem ozemlju. (bolj uporabljeno) SLO->36miljard €
Nacionalno nacelo (BNP): upostevamo vse v lasti Slovenije.

Najve¢ BDP-ja v drZzavno blagajno prinese terciarni sektor (60%), industrija (36%), kmetijstvo (4%). Slovenija
je postindustrijska druzba, druge uspe$ne drzav eimajo ve¢ terciarnega sektorja.
Velikost BDP-ja je odvisna od velikosti drzave, zato je treba BDP deliti s $tevilom prebivalcev.

Metode merjenja BDP:
1. Metoda dodatne vrednosti: Dohodek vseh proizvajalcev dobrin in storitev - stroski (Vmesna poraba)
IBDP = BVP - VP|

2. Metoda izdatkov:

IBDP=C + Bl + G’EEI (X-M)|
C- osebna poraba/potro$ni izdatki: najve¢ BDP porabimo za osebno porabo (56%).
1. Zivljenjske potrebs¢ine (hrana)
2. Trajne potrosne dobrine (Bela tehnika, avto...)
3. Storitve (zdravstvo, kultura)
BI - bruto investicije (22%) izdatki namenjeni nakupu kapitalnih dobrin (zgradbe, straji...)
G - drzavni izdarki (24%) obramba (policija, vojska...), Solstvo, zdravstvo...

X - izvoz
M - uvoz
3. Metoda dohodkov: IBDP = dohodki dela + dohodki kapitala + dohodki drzave (davki))
GOSPODARSKA RAST
) . BDP(t) —BDP(t—1)
Stopnja gosp.rasti = » 100

BDP (t —1)

Za izracun je potrebno nominalne podatke vsako leto popraviti z inflacijo. Tako dobimo realni BDP:

NBDF

REDP =
inflacija (koeficient rasti cen)

Problemi pri merjenju BDP:

1. Cene

2. Devizni te¢aj (OZN zahteva v dolarjih, a vse drZave nimajo realne politike deviznega tecaja)
3. Inflacija

4. Nacionalna poraba (kmetijske drZave ne kupujejo izdelkov na trgu zato niso vsteti v BDP)
5. Siva ekonomija



TNK - Krka

Znacilnosti:

Menedzerji

Delniska lastnina

Centralizacija in koncentracija
Tehnolos$ki napredki

Dolgoroé¢no - strate$§ko planiranje
Samofinanciranje

Razvejana proizvodna struktura

—
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» BERLE IN MEANES: podjetje vodi Solan strokovnjak. To sta poimenovala kot revolucijo. Prednosti:
dolgoroé¢no poslovanje, dobicek se vlaga v proizvodnjo, menedZer je odgovoren za lastnike in zaposlene, glavni
cilj je razvoj podjetja in trzna mo¢.

> Delniska lastnina (d.d.) Ker ne more biti en sam lastnik - solastnistvo = skups¢ina delnic¢arjev. Na skupséini
odlocajo o delitvi dobicka, dokapitalizaciji. Nadzorni organi preprecujejo kraje in nadzorujejo menedzZerja. O
nepravilnostih porocajo skup$cini.

Interesi korporacij
a) NOTRANJIINTERESI
- Lastniki (Zelijo visoke dividende, rast delnic na borzi, razvoj podjetja)
- Vodstvo (individualno pogodbo, visoko placo, ugodnosti)
- Delavci (vecje pla¢e, manjSe norme...)
b) ZUNANJI INTERESI
- Lastniki €< BORZA

Drzava Vod <] e (i )
<1 odstvo € Javno mnenje (image
Tehnoloski napredek Delavei < Sindikat
MIKROEKONOMIJA

Sodobno trzno gospodarstvo

Dana$nja gospodarstva povezana, tekmovanje med razvitimi drzavami. Cilj vsake drZave je gospodarski
napredek, ki pa prina$a tudi krize. Poznamo 3 vrste napredka:

1. Materialni napredek (tehnologija, sredstva...)

2. Druzbeni napredek (socialni napredek, demokracija, enakost, svoboda...)

3. Osebni napredek (¢lovek bolj izobraZen, human...)

Sile, ki skozi ¢as druzbo vodijo v napredek imajo 3 stopnje:
1. PRODUKTIVNE SILE
Cloveske (subjektivne: duhovne in telesne sposobnosti, za delo, znanje...) in materialne (produkcijska
sredstva, tehnologija, delitev dela).
2. PRODUKCIJSKI ODNOSI
Temeljni odnos je lastnina. Privatna lastnina boljsa kot javna, lastniku daje funkcije:
1. Funkcija upravljanja/vodenja
2. Funkcija nadzora
3. Funkcija tveganja
4. Funkcija prisvajanja
Vrste lastnine v kapitalizmu; Privatna, javna in zadruZna.
3. PRODUKCIJSKI NACIN
Opredeljuje materialno plat druzbe. 5 produkcijskih na¢inov po Marxu:

1. Praskupnost
2. SuZenjstvo
3. Fevdalzem
4. Kapitalizem
5. Komunizem



Tehnoloske diskontitete (spremembe): V zgodovini so se zgodile 3 ere: Kmetijska era (-1650),
industrijska era(-1950) in informacijska era. Bogastvo z vsako ero raste.

RAZVO] KAPITALIZMA
Zatetek med 16. In 17. Stol, pred njim je bil fevdalizem. Nastajajo mesta, industrija, delavski razred. Hiter
razvoj civilizacije. Za uspe$nost so krivi procesi:
1. Privatna lastnina in trZni na¢in gospodarstva
Akumulacija kapitala
Individualizem in etika (religija)
Industrijske revolucije
Financne institucije
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Bistvo klasi¢nega kapitalizma

Kapitalist zaposli, kupi surovine, stroje > zacetni kapital. V produkciji proizvaja storitve in izdelke, doda
dodatno vrednost in proda na trgu. Denar ima za ponovno produkcijo, ostane pa mu preseZni produkt - profit -
dobi¢ek. K-> K'

ZasluzKi razliénih kapitalistov
¢ Industrijski kapitalist (produkcijski stroski + dobi¢ek = prodajna cena)
e Trgovski kapitalist (nabavna cena + marza + DDV)
Marza = stroski trgovine + zasluzek (dobicek)
* Kmetijski kapitalist (stroski + renta + dobicek)
V vsakem primeru placa absolutno rento, za rodovitnej$o zemljo pa diferencialno.

Vrste inovacij:
1. ManjSe/postopne inovacije (nenehno, pri posamezniku v podjetju)
2. Radikalne inovacije (delo v institutih)
3. Spremembo tehnoloske paradigme (1., 2, 3. Industrijska revolucija)
4. Spremembe tehnoloskega sistema (nove panoge, poklici...)

AKUMULACIJA KAPITALA

1. Vec kapitala = ve¢ji profit

2. Pritisk konkurence
Posledica akumulacije je koncentracija kapitala. Iz malega podjetja s¢asoma zraste veliko, kopi¢enje kapitala, ko
kapitalist Siri proizvodnjo in vec€a svoj trg. S tem podjetje pridobiva na mo¢i. Koncentracija in centralizacija
privedeta do MONOPOLIZACIJE (monopolne zveze: 1. Gentelmenski dogovori, 2. Karteli in koncerni, 3. Trusti,
holdinske druzbe)

TrZna struktura sodobnega gospodarstva
Po 20. Stol. Se je za¢ela monopolizacija. Majhna podjetja jim teZko konkurirajo in lahko za velika podjetja delajo
le dopolnilne dejavnosti. Tak monopol ima monopolne ekstraprofite. Na videz ima stalne/rigidne cene. Po
monopolni moé¢i imamo strukturo:

1. Cisti monopol (100%)

2. Dominantno podjetje (ve¢ kot 40%, brez konkurenta)

3. Ob¢utna mot (30% trga)

4. Nivplivno (-10%)
Vpliva tudi koncentracija produkcije (kaksen deleZ imajo 4 najveéja podjetja. Ce ta delez presega 60% trga —
monopolizacija).

GospodarskKi ciklusi in krize

splosna gosp. raven

DNO

POLET /PROSTERITETA
VRH

KRIZA / RECESIJA

VVVYVY



V kapitalisti¢nih drzavah imamo cikli¢na/konjukturna nihanja. (vrh, recesija, dno, polet)
Do krize pride zaradi hiperprodukcije, prevelik optimizem, polnijo se skladi$¢a, ni denarja za place, kredite,
zatnejo odpuscati, zmanjSa se kupna mo¢, drzava ima primanjkljaj v prora¢unu, zadolZuje se, gospodarstvo se
pogreza.
Zakaj pride do kriz:

0 Nezadostna potro$nja (hiperprodukcija)

0 Splosni zakon blagovne produkcije (med podjetji ni dogovora za prihodnost)

0 Padanje profitne mere, konkurenca povzro¢i padec cen in dobicka

BREZPOSELNOST
Socialni problem (kriminal, alkohol, prostitucija), ekonomski problem (oseba odvisna od drugih), politi¢ni
problem (ogledalo vladajoce politike). V slo 130000 brezposelnih (13% aktivnega prebivalstva).

_ o ) - registrirana brezposelnost
stopnja brezposelnosti = — - x 100
aktivno preb.

» REGISTRIRANA BREZPOSELNOST
Prijavljen na zavodu za zaposlovanje. Ima dolo¢ene pravice: zdravstveno zavarovanje, socialna pomo¢, iskanje
dela.

> DEJANSKA BREZPOSLENOST (ILO)
ILO - mednarodna organizacija za delo. Ob¢asno delajo ankete in Stejejo za brezposelnega tistega, ki v zadnjem
tednu niso opravljali nobenega pla¢anega dela - v SLO se 30000 ljudi se ukvarja s sivo ekonomijo (instrukcije,

varstvo, pomoc...)
_ L o . ~ dejansko brezp.
stopnja dejanske brezposelnosti = —— — x 100
aktivno preb.
» PRIKRITA BREZPOSELNOST
Bilo jo je v socializmu ve¢ (zaposleni, ampak brez njih bi bila produktivnost enaka) — npr. javni sektor danes.

ReSevanje brezposelnosti
Ker je brezposelnost razlika med ponudbo (podjetja) in povprasevanjem (delavci).
e AKTIVNA POLITIKA RESEVANJA KRIZE:
0 Zdravstvene in pokojninske prispevke teZje zaposljivim posameznikom
0 PlacaizobraZevanje tistim brez ustrezne izobrazbe
0 Zaostri pogoje za dotok tuje delovne sile
0 LaZje odpustiti delavce v primeru odpu$éanja
0 Javna dela in moZnost poznejSe zaposlitve
e PASIVNA POLITIKA RESEVANJA KRIZE:
DrZzava z denarjem placa posamezniku njegovo brezposelnost in kupuje socialni mir. Ta politika ni dobra.

INDUSTRIJSKE REVOLUCIJE
1. INDUSTRIJSKA REVOLUCIJA (James Watt, parni stroj 1782)
2. INDUSTRIJSKA REVOLUCIJA
Na prelomu 19. In 20. Stol,, teko¢i trak (Henry Ford), motor z notranjim izgorevanjem (diesel, bencin),
elektromotor... proizvodnja v velikem obsegu, niZanje stroskov na enoto. Nastane nova razredna struktura:
razslojevanje delavcev.
- PROLETARIAT (modri ovratniki): fiziéni delavci, slabSe plac¢ani
- SREDNJI SLOJ (beli ovratniki): izobraZeni delavci
- KAPITALIST
3. INDUSTRIJSKA REVOLUCIJA (1980 - 1990)
Vzroki:Pomanjkanje naravnih virov, Ekoloski problem, Velika birokracija, Lakota v nekaterih drzavah.
Znacilnosti:
1. Biotehnologija (genetika)
2. Mikroelektronika
3. Novi materiali
Tezka fizitna dela opravljajo stroji, novi poklici, ve¢ina zaposlena v terciarnem sektorju, tehnostrukturi.
Finané¢na oligarhija: na vrhu ni ve¢ kapitalist ampak solastni$tvo. Danes so lastniki tovarn banke, posamezniki
(delnitarji) = zdruZen kapital ve¢ institucij in posameznikov.



Finanéni kapital = bancéni kapital + industrijski kapital

DRZAVA IN VLOGA V GOSPODARSTVU
» LIBERALNI KAPITALIZEM

Liberalci so bili mnenja, naj se drZava ne vtika v gospodarstvo, naj poskrbi le za 4 stvari:

1. Red in mir s policijo, varuje lastnino in posameznika

2. Obramba drzave (vojska)

3. Ekonomsko podroéje, emisija denarja

4. Zunanja trgovina
Problemi: ni poskrbljeno za socialno politiko drzavljanov, za infrastrukturo, odnose med lastniki in delavci.
Slabosti se pokaZejo v ¢asu velike gospodarske krize (1929)

» KEYNESIJANSKA REFORMA
Drzava se mora vkljutiti v gospodarstvo, posameznik mora delovati v korist vseh. Izoblikoval je 6 nalog:
1. Skrbi naj za gosp. Rast, BDP in blaginjo
Cim veéja zaposlenost
Stabilne cene
Ekonomske odnose s tujino (uvoz, izvoz)
Porazdelitev dohodka
Ekolosko ¢isto

AN AN

Ukrepi, da lahko drZava uresnici funkcije

Drzavna lastnina (npr. Solstvo, v korist vsem)

Davéni sistem (92% dohodkov davki, veé place vedji davek - progresivno)

Drzavno planiranje —proracun (planira investicije, dolgoroéni razvaj)

Montirano kreditni sistem (preko bank financira projekte in skrbi za drZavno ravnoteZje med skladoma)
Koncentracija in centralizacija kapitala (vlaga v podjetja, vpliva na povezovanje podjetij)

Uravnavanje cikli¢nih nihanj (pomaga podjetjem v krizi in prepreci poglabljanje)

oG

DrzZava blaginje
® Ponetrznih cenah za vse prebivalce omogo¢i javne dobrine ($olstvo, zdravstvo, avarovanje...)
* Celostni razvoj

Kriza blaginje

Za ohranjanje blaginje potrebuje drZava veliko sredstev, zato povecuje davke in pritiska na drZavljane -
DAVCNI VIJAK. Izhodi iz krize:

Racionalizirati drzavni sektor

Ustvariti gospodarsko rast

Zmanj$ati socialo

Privatizirati drZzavna podjetja in jih prodati

Brezposelne vkljuciti v javna dela

Enakomernejsi regionalni razvoj drzave

N N






DENAR
je blago, ki trajno upravlja vlogo denarnega posrednika. Blagovnega gospodarstva ni brez denarja.
ZGODOVINA:
1. Naturalna menjava (blago - blago), trampa. Problem je bil dolo¢iti vrednost blaga.
2. Ekvivalent - posrednik v menjavi (Zito, sol, $koljke, Zivina, platno, koZa...), te dobrine so vsi sprejeli
v menjavo in imeli so dolo¢eno vrednost.
3. Prvidenar (7.stol. pr. Kr.) - zlatniki in srebrniki (razmerje 1:7). Vrednost = teZa. Obnesli so se ker
so kovine obstojne in nepokvarljive, lahko se vlivajo/pretapljajo in obe kovini sta redki, imajo
precej$njo vrednost.

FUNKCIJE DENARJA
4. MENJALNI POSREDNIK: nakup in menjava dobrin
5. PLACILNO SREDSTVO: pla¢amo obveznosti brez materialne protivrednosti (davek, kazen...)
6. MERILO VREDNOSTI: cena izdelka na trgu
7. HRANILEC VREDNOSTI (zaklad): omogoca varc¢evanje in ohranja vrednost ob poznejsih nakupih
8. SVETOVNI DENAR: v zlatu je bil svetovni denar, danes je potrebna menjava.

OBLIKE DENARJA
e Kovani denar (kovanci): okrogli, vtisnjena vrednost in nacionalno pripadnost, kovina manj vredna
od vrednosti kovanca. Izdaja jih emisijska banka.

¢ Bankovci: Vrednost natisnjena, laZji prenos, posebej zas¢iteni, izdaja jih emisijska banka.

* Knjizni denar: (Pla¢ilne kartice), TRR ra¢un
Notranja stabilnost: v denar zaupajo domaci gospodarski subjekti, ohranja stabilno kupno mo¢.
KONVERTIBILNI DENAR: Zunanje stabilni denar, medsebojna zamenljivost in uporabnost za nakupe v
tujini. To je denar sorazmerno moc¢nih, razvitih gospodarstev.

KOLICINA DENARJA
Pomembna za vsako gosp., da normalno posluje in da poteka menjava. Ne sme ga biti prevec niti premalo,
za to skrbi emisijska banka—> primarni denar.

KUPNI/DENARNI | ¢ Dana splogna raven cen-> | BLAGOVNI SKLADI
SKLADI

FISCHERJEVA ENACBA: MxV = QxP
M (masa denarja), V(obto¢na hitrost), Q (koli¢ina), P (cena)

INFLACIJA

Inflacija v gospodarstvu je rast cen izdelkov in storitev v dolo¢enem ¢asovnem obdobju. Statisti¢no jo izrazimo
v odstotkih s stopnjo inflacije. Rast cen pomeni, da je z dolo¢eno enoto valute mogoce kupiti manj dobrin
oziroma da se kupna mo¢ denarja manjs$a. Valuta s tem tudi izgubi vrednost (devalvira) v primerjavi z drugimi
valutami. Dr.Ivan Turkinflacijo opredeli kot »zvi§evanje sploSne ravni cen, ki hkrati pomeni zmanjSevanje
kupne mo¢i denarja; poloZaj, ko povecanje celotnega povprasevanja ob manjSem povec¢anju ponudbe povzroca
nastanek vrzeli v ponudbi ali ko se koli¢ina denarja v obtoku povecuje hitreje kot potrebe gospodarstva po
denarju.«'"

Ekonomisti se v splo§nem strinjajo’, da ima nizka inflacija pozitivne u¢inke na gospodarstvo, saj v podjetjih
zbuja optimizem, prebivalstvo pa je zaradi uskladitve pla¢ ne obc¢uti. Visoka inflacija pa ima poleg devalvacije
valuteSse  druge  negativne  ufinke, denimo  umik vlagateljevv  strahu pred nadaljnjim
zvi§evanjem cen in obuboZanje prebivalstva, ¢edohodki ne sledijo cenam. Iz strahu pred $e visjo inflacijo laho
pride tudi do pomanjkanja zalog. Zelo visoko stopnjo inflacije imenujemo hiperinflacija.

Visoka inflacija je praviloma posledica prevelike koli¢ine denarja v obtoku, medtem ko nizko inflacijo lahko
povzrocijo tudi spremembe v ponudbi in povprasevanju.

DrZzava se proti inflaciji bori obi¢ajno tako, da centralna banka (v primeru ZDA Federal Reserve, v drzavah z
evrom Evropska centralna banka) z dvigom obrestnih mer podraZiizposojanje in tako zmanjsa koli¢ino denarja
v obtoku. Centralna banka del denarja lahko vzame iz obtoka tudi z zahtevo po ve¢jih obveznih rezervah bank.

o Eno Steviléna inflacija (1-9%) - optimizem za podjetja, prodajo izdelke po visji ceni
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0 Galupirajoca (10% +), rast cen, denar izgublja vrednost, siromasi prebivalstvo
o Hiperinflacija (100% +) - zlom gospodarstva

KUPNI/DENARNI | < Dana splosna raven cen-> | _BLAGOVNI SKLADI
SKLADI

Detezavrirani denar

MxV > |E|XQ

V trZznem gospodarstvu se cene izdelkov in storitev lahko vedno spremenijo. Nekatere se zvi$ajo, druge pa
znizajo. O inflaciji govorimo takrat, ko pride do sploSnega zviSanja cen izdelkov in storitev, ne le cen
posameznih artiklov. Zaradi tega lahko za 1 € kupimo manj — ali povedano drugace, euro je vreden manj kot

pre;j.

Nekatere spremembe cen so pomembnejse od drugih

Pri izra¢unavanju povpretnega zviSanja cen imajo cene izdelkov ali storitev, za katere potro$imo ve¢ (na
primer elektri¢na energija), ve¢jo utez od cen tistih izdelkov ali storitev, za katere potro§imo manj (na primer
sladkor ali po$§tne znamke).

Razli¢ni ljudje kupujejo razli¢ne stvari
Gospodinjstva imajo razlicne potro$niSke navade: nekatera imajo avto in jejo meso, druga pa uporabljajo le
javni prevoz ali so vegetarijanci. Povpretne potrosniSke navade vseh gospodinjstev skupaj dolo¢ajo, kaksno
utez imajo posamezni izdelki in storitve pri merjenju inflacije.
Pri tem se upos$tevajo vsi izdelki in storitve, ki jih trosijo gospodinjstva, kot so:

» vsakodnevne dobrine (na primer hrana, ¢asopisi in bencin),

» trajne dobrine (na primer obleke, osebni ra¢unalniki in pralni stroji),

» storitve (na primer frizer, zavarovanje in najem stanovanja).

Cena nakupovalne koSarice v primerjavi s prejSnjim letom

Vsi izdelki in storitve, ki jih gospodinjstva trosijo med letom, so zajeti v »koSarici«. Vsak izdelek ali storitev v tej
kosarici ima ceno, ki se lahko stasoma spreminja. Medletna stopnja inflacije je cena skupne koSarice v
dolo¢enem mesecu v primerjavi s ceno v istem mesecu pred enim letom.

DEFLACIJA

Deflacija v gospodarstvu oznacuje padec cen izdelkov in storitev v dolo¢enem ¢asovnem obdobju, kar pomeni,
da je stopnja inflacije negativna. Medtem ko inflacija zmanj$ujevrednost valute, jo deflacija povec¢uje. Obenem
se poveca kupna mo¢ denarja - za enak znesek je mogoce kupiti ve¢ dobrin.

Deflacija ni nujno zaZelena, saj lahko vodi v t. i. deflacijsko spiralo. Znizajo se namre¢ tudi prihodki podjetij, ki
proizvajajo manj, kar spet vodi v niZje place in zmanjSanjepovprasevanja.

Obicajni ukrep drzave ob deflaciji je spust obrestnih mer, kar naj bi spodbudilo zadolZevanje in tako pomagalo
oZiviti gospodarstvo

KUPNI/DENARNI BLAGOVNI SKLADI
SKLADI <Dana splosna raven cen—>

Tezavrirani denar

PovpraSevanje je premajhno, kupni skladi premajhni za ponujeno blago, zniZanje splo$nih ravni cen. Zaradi
zniZanja se zniZa dohodek in proizvodnja pada. Z manj$im proizvodom ne morejo obnoviti proizvodnje v
enakem obsegu. Na podjetnike vpliva zaviralno.

Na tezavracijo morajo vplivati emisijske banke - dati posojila tistim, ki nameravajo investirati in s tem
spodbuditi povprasevanje.

FINANCNE INSTITUCIJE
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Poslovne finance (cene podjetij)
Mednarodne finance (uvoz in izvoz - svetovna trgovina)
ZavarovalniSke finance (zavarovanja)
0 Javne finance (Drzavni prorac¢un)
Denarni trg: kratkoro¢ne operacije, osebek si izposodi denar za kraj$e obdobje
Finané¢ni trg: kapital za dolgoro¢ne operacije, za sodoben podjetniski sektor, za javne ustanove, drZavo
(financiranje infrastrukture).
Del finanénih potreb financira tudi iz zunanjih virov:
- Blagovni krediti (daljsi rok za placevanje blaga)
- Banc¢na posojila
- Finanéni vloZek drzave s krediti (subvencije)
- Pridobivanje kapitala na trgu kapitala
Podjetja pridobijo na trgu kapitala sredstva z prodajo vrednostnih papirjev:

0 OO

e OBVEZNICE

Upniski vrednostni papir. Izda mo¢no podjetje /drzava /obc¢ina. Propade, ¢e propade podjetje /drzava
/obtina. Lastnik obveznice ima povrnjeno glavnico. Niso tvegane, bolj donosne - veéje obresti kot ¢e
imamo denar na banki. Prodamo jih na borzi.

e DELNICE

Lastniski vrednostni papir. Sodeluje v skup$¢ini. Donos: Kapitalski in dividendni. Bolj tvegane.
- Navadne delnice:
- Prednostne (referen¢ne) delnice

BORZE

Trgi, ki se ukvarjajo z vrednostnimi papirji (delnice, obveznice).
Dow Jones (NY), Dax (Frankfurt), Nikke (Tokio), Londonska borza, SBI (slovenska)
- Borze vrednostnih papirjev (SLO, Lj 1991)
- Storitvene borze (prevozi, trgovine)
- Blagovne borze (nafta, rude)
- Denarne (divizne) borze (valute)
Borzni index povprecje te¢ajev podjetij v drZzavi. (bikovski trend, medvedov trend)
Teéaji: vrednosti podjetij v trenutku. Dnevno objavljeni na te¢ajnici, glede na ponudbo in povpra$evanje.

BANKE
Finan¢ne institucije, ki skrbijo za denarne tokove. Pla¢ajo stvarni/materialni tok. Pomembne v gospodarstvu.

» POSLOVNA BANKA
Poslovanje z ob¢ani (NLB; NKBM; BANKA KOPER...)
PREDMET POSLOVANTJA:
O SluZijo na ralzliki med pasivnimi in aktivnimi obrestmi
Vodenje TRR ra¢unov
Provizija pri poloZnicah
Kupoprodaja diviz
Najem sefa
Kupoprodaja vrednostnih papirjev

0O o0o0oo0oo

INVESTICIJSKA BANKA (Kupoprodaja podjetij)

HIPOTEKARNA BANKA (krediti na podlagi hipotek)

HRANILNICE (Solske hranilnice, prihranke posredujejo poslovnim bankam)
HRANILNO-KREDITNE SLUZBE (Kmetijstvo, dajo ugodne kredite kmetov)

VVVY

EMISIJSKA BANKA



SISTEM ZLATE VALUTE: Izdaja primarni denar, nadzira denarne tokove neposredno in posredno. V sistemu
zlate valute je morala banka kriti denar v zlatu in menjati bankovce z zlatom, odvisno od razmerja (npr. 1 enota
zlata = 4 enote bankovcev). Tako je bila bankovcem zagotovljena vrednost, omogoc¢ena je bila mednarodna
trgovina, moZen je bil pretok denarja)

SISTEM PAPIRNE VALUTE: Ni bilo dovolj zlatih rezerv. Ta daje v obtok denar na podlagi odkupa zlata, deviz in
dajanja kreditov. Kredite daje drzavi in poslovnim bankam, poslovne banke dalje na tej podlagi izdajajo knjizni
denar. Emisijska banka nadzira banke pri koli¢ini izdanega denarja tako, da jim z odstotkom obvezne rezerve
doloc¢a, koliko knjiznega denarja lahko izdajo na podlagi kreditov emisijske banke in gotovine, ki jo v banke
prinesejo varcevalci.

Odgovorna za monetarno-kreditno politiko. Zagotavlja pravo koli¢ino denarja v obtoku ampak so 2 problemi:
1. Na centralno banko pritiska drzava: sku$a financirati del svoje porabe, ne da bi kredite vrnila v realnem
obsegu. Taksno inflacijsko financiranje (ker drzava politi¢no/gospodarsko ni zmoZna pridobiti sredstev
s davki ali zadolzevanjem na trgu kapitala) rusi trdnost gospodarstva.
2. Gre za strokovni problem, saj centralna banka ni vselej zmoZna dovolj natan¢no oceniti prave koli¢ine
denarja. Vprasanje je tudi prioriteta: trdnost cen ali gospodarski razvoj (ta spodbuja ve¢jo kol. Denarja v
obtoku in s povprasevanjem spodbuja razvoj)

Izdaja primarni denar. Slovenska tiska denar na Finskem.

> DENARNA POLITIKA
Skrbi za ustrezno koli¢ino denarja v obtoku. Denarja mora biti dovolj za realizacijo vsakokratnega
bruto domacega proizvoda.

DENARNI AGREGATI (M)

M1 = denarna masa (gotovina v obtoku. Pri obéanih, na TRR ra¢unu. Najbolj likvidirana oblika.
M2 = Vezane vloge (mesec, 3, 6, leto...)

M3 = devizne vloge (franki, funti, kune...) tuje valute

OBRESTNA MERA: Cena denarja. Ce se poveca cena denarja v obtoku, se pove¢a ponudba denarja v
gospodarstvuy, to povzroci padec cene — obrestne mere.

Banka Slovenije nadzira koli¢ino denarja v obtoku, ECB pa nadzoruje obrestno mero. ECB uravnava
obrestne mere za obvezne rezerve poslovnih bank in obrestne mere, po kateri centralna banka posoja
denar poslovnim bankam.

OBVEZNE REZERVE: rezerve, ki jih morajo obvezno oblikovati vse poslovne banke in so praviloma ne
obrestovane. Centralna banka jih predpise dolo¢en odstotek. Ce centralna banka predpise vi§jo
stopnjo obveznih rezerv, s tem vpliva na koli¢ino denarja v obtoku.

Ker se bodo obvezne rezerve povecale, bo namre¢ poslovnim bankam ostalo manj denarja za
posojanje (dajanje kreditov). Pravimo, da se kreditni potencial poslovnih bank zmanj$a, s tem pa se
zmanj$a tudi koli¢ina denarja v obtoku.

Najpogostejsi primer vplivanja CB na obrestno mero (in kol. Denarja v obtoku) so transakcije
centralne banke na odprtem trgu. CB v tem primeru kupuje/prodaja drzavne obveznice ali vrednostne
papirje tako, da na novo izda denar in jih z njim odkupi. S tem se ponudba denarja poveca, obrestna
mera za te obveznice oz. vrednostne papirje pa se zmanjsa.

Nasprotno se zgodi, ¢e CB prodaja vrednostne papirje, s tem uravnava koli¢ino denarja v obtoku -
posledi¢no obrestno mero.

Izdajanje denarja - centralna banka

1. Krediti drZzavi: CB kupi drZzavne obveznice - daje posojilo drzavi. Z izdajo drzava pridobi
posojilo pri kupcu obveznice.

2. Krediti tujini: Posega na devizni trg - krediti tujini. Lahko uravnava devizni tecaj (cene deviz).
Devizni tec¢aj poveca tako, da zmanjSa ponudbo deviz na deviznem trgu, v tem primeru odkupi
devize. Devize so terjatev do CB tiste drzave, katero valuto smo odkupili. Odkup deviz (valute)
neke drzave pomeni, da to drZzavo v bistvu kreditiramo. Zato centralna banka z odkupom deviz




pomeni, da kreditiramo doloceno tujo drZzavo, katere valuto smo odkupili. CB da kredit tujini -

devize placa s primarnim denarjem. Koli¢ina denarja v obtoku se poveca, hkrati pa se poveca

devizni tecaj (postane draZja, ker se je povpraSevanje po njej povecalo).

3. Krediti poslovnim bankam (posojilo v zadnji sili)

Denar, ki ga izdajajo poslovne banke: knjiZzni denar (denar, ki ga imajo posamezniki,
podjetja in druge institucije na rac¢unih pri poslovnih bankah). Izdaja kredite na osnovi
hrambe denarja. Dolo¢i odstotek denarja, ki ga dvigujejo ljudje (npr. 10%), ostal denar,
ki ga pridobi z vlogami varcevalcev, pa izposoja. Na ta na¢in s krediti ustvarja nov denar.
Poleg likvidnih rezerv mora imeti banka tudi obvezne rezerve (predpise CB). Za
poslovne banke je dobro, da je odstotek obveznih rezerv 1(:im nizji, saj so obvezne

()
rezerve praviloma neobrestovane. KOR KOR

» RESTREKTIVNA IN EKSPANZIVNA MONETARNA POLITIKA

Dva razlitna nacina vodenja. Denarno politiko vodi emisijska-centralna banka drzave. Slovenija je
izgubila suverenost ko smo dobili € (sedaj se o tem odlo¢a v Bruslju). Glavni cilj: dolo¢iti koli¢ino
denarja v obtoku. Glavni cilj CB je dolo¢iti koli¢ino — maso denarja.

P (cene blaga) % @ (kolitina)
V (obtocna hitrost)

M(kol.denarja v obtoku) =

OB INFLACIJI:

1. Poveca obvezo rezervo poslovnim bankam

2. Dvigne obrestno mero (spodbuja varcevanje)

3. Prodajajo vrednostne papirje na odprtem trgu poslovnim bankam
To so zaviralni (restrektivni) ukrepi centralne banke. Skusajo zmanjsati koli¢ino denarja. To delajo
ko je velika inflacija in velika gosp. rast.

OB DEFLACIJI:
1. Znizati obrestne mere
2. ZniZati obvezne rezerve (poceni denar)
3. Kupovanje vrednostnih papirjev pri poslovnih bankah

MONETANI MASCHTRISKI KONVERGENCNI KRITERI]
Drzave, ki Zelijo €, morajo izpolniti 3 kriterije.
1. Primankljaj v prorac¢unu je lahko do 3%
2. Zadolzitev drzave ne sme biti ve¢ji kot 60% BDP-ja
3. Inflacija je lahko veclja za 1,5% tocke od 3 drzav, ki imajo € z najniZjo inflacijo

PRODUKCIJA KOT TEHNICNI IN DRUZBENI PROCES
Potrebe zadovoljujemo z dobrinami in storitvami. Dobrine proizvajamo v procesu produkcije, storitve pa niso
stvarne ampak so rezultat nekega dela.

Tehnic¢ni proces produkcije
—>delo, sredstva—> - dobrine, storitve-> poraba > REPRODUKCIJA...
Produkcija mora biti tak$na, da so dobrine konkurené¢ne, da jih lahko prodamo in zasluzimo. Ce ni dovolj
porabe govorimo o zoZeni reprodukciji (delavce se odpusca), lahko je tudi enostavna (delamo v enakem
obsegu) ali raz§irjena (najbolj zaZelena, novi delavci, ve¢ji dobicek)
IDENAR| > MATERIAL - [ZDELEK| - [DENAR/|

Tehnié¢na delitev dela: Henry Ford - teko¢i trak.
Prednosti: Cenejsi izdelki, kvalitetnejsi, sestavne dele se da zamenjati, specializirana delovna mesta.
Slabosti: poklicne bolezni, odtujenost dela od ¢loveka, delavei med seboj odvisni.

Druzbena delitev dela: Oblikujejo odnosi med delavci (nadrejeni - podrejeni, sodelavci, stranke...)



Oblike reSevanja ekonomskega problema
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RAZDELITEV

Produkcija/proizvodnja: proizvaja dobrine, da zadovolji potrebe, cilj je dobicek.
Razdelitev: delitev denarja med udeleZence v podjetju.

Menjava: véasih naturalna (trampa), danes blagovno - denarna menjava.
Potro$nja: zadnja faza. Cilj proizvodnje, ¢e ni potro$nje, ni proizvodnje.

POTREBE & DOBRINE
Potrebe: notranje nezadovoljstvo, obcutek Dobrine: stvari, ki zadovoljijo potrebo in koristijo.
pomanjkanja, Zelja. Imamo materialne in nematerialne. 10. Proizvod
11. Osebne/individualne 11. Narava/prosta dobrina
12. Skupne 12. Ekonomska dobrina
13. Splosne 13. Blago
14. Sekundarne /visje 14. Potro$na dobrina
15. Neomejenost potreb 15. Kapitalna dobrina
16. Subjektivnost potreb 16. Intermediarne dobrine (surovine)
17. Substitutnost potreb 17. Delovna sredstva
18. Komplementarnost 18. Predmeti dela

19. Obnovljivost
20. Trajnost

PRODUKCIJSKI FAKTORJI (elementi proizvodnje)
e PO MARKSU
3. Delo in delovna sila
4. Produkcijska sredstva (delovna sredstva & predmeti dela)

Delo: ¢lovekova premisljena/zavestna dejavnost. Naravne surovine spremeniti v ekonomske izdelke. Delimo ga
na umsko in fizi¢no.
Delovna sila: Cilj je ¢im vecja u¢inkovitost (produktivnost). Vplivajo: Znanje, izku$nje in spretnosti, pogoji dela,
nagrajevanje, tehnologija, medsebojni odnosi.
Produktivnost nam pove, kako u¢inkoviti so delavci.

dohodek (promet)

Produktivnost (dohodkovna) = % del
it. delavcev

duktivnost st.izdelkov
oduktivnost = ——
pr st. delavcer



Delovna sredstva: Orodja, stroji... Zaradi troSenja (amortizacije) je treba delovna sredstva obnavljati.
Predmet dela: Surovine (materiali). Nastane odpadek, nastane tudi izmet (izdelki z napako)

e PO SAYU
4. Deloin delovna sila

5. Narava/zemlja
6. Kapital

Narava/zemlja: surovine in energija. Moramo premisljeno ravnati saj je v omejenih koli¢inah.
Kapital: gre za produkcijska sredstva po Marxu. Lahko je stroj, zgradba, oprema, vsota denarja. Ve¢amo mu
vrednost, vsaka stvar ki veca dohodek. K> K

Prednosti proizvodnje s sodobnimi stroji: prevzeli so tezka dela, zniZajo se proizvodni stroski dela, delo je
hitrejSe, skraj$a se delovni ¢as, izdelava zahtevnejsih izdelkov, izbolj$a se Zivljenjska raven.

VIRI NALOZB V STROJE:
5. Samo-financiranje (akumulacija)
6. Tuji viri (kredit)
7. Tuje naloZbe (kapital)
8. Subvencije drzave (EU)

PODJETNISTVO IN INOVACIJE

Podjetnik: svojo podjetniSko idejo preizkusi v praksi in si izdela poslovni naért - registrira podjetje.
Poslovni naért: Kaj bomo delali, katera sredstva bomo potrebovali, koliko bo stalo, nasi potencialni kupci,
kak3na je konkurenca, kaksne so nase prednosti / slabosti, kdaj se bo naloZba povrnila.

INOVACIJE: za civilizacijo so pomembne, omogocajo razvoj
Izum: je nekaj novega, rezultat nakljuénega ali znanstveno laboratorijskega dela. Izumitelj mora izum
patentirati (zas¢ititi). Ce ga hoée kdo koristiti, mora pla¢ati licenco. Dnevno v podjetjih potekajo izumi -
inovacije, delavec to prijavi v razvoj podjetja in dobi nagrado.
Inovacija: uporaba izuma v praksi. Zelo pomembne, ¢e ho¢emo biti razvita trzna druzba in ne posnemovalci.
Vrste inovacij:

5. Manjse/postopne inovacije (nenehno, pri posamezniku v podjetju)

6. Radikalne inovacije (delo v institutih)

7. Spremembo tehnoloske paradigme (1., 2, 3. Industrijska revolucija)

8. Spremembe tehnoloskega sistema (nove panoge, poklici...)

PODJET]JE - PRODUKCIJA

1. Faza gospodarskega procesa. Organizacija, ki proizvaja za trg.
Cilj: zadovoljiti potrebe potro$nikov in zasluzek (dobicek).
Ime podjetja: trgovska, proizvodna in storitvena podjetja, logotip, dejavnost, sedeZ.
Odgovornost:
» OSEBNA: odgovarja s vsem premoZzenjem

o0 k.d. (komanditna druzba)

0 s.p. (samostojni podjetnik)

0 d.n.o. (druzba neomejene odgovornosti
» KAPITALNA

0 d.d. (delniska druzba)

0 d.o.0. (druzba omejene odgovornosti)

VRSTE PODJETI]



o

Po velikosti (mikropodjetja, mala podjetja, srednja, velika)

7. Po dejavnosti: primarne (kmetijstvo, gozdarstvo), sekundarne (strojnistvo, tekstil), terciarne (storitve,
prevozi, frizer...)

8. Po kupcih (podjetja potrosnih in kapitalnih dobrin)

9. Po prevladujotem proizvodnem dejavniku

10. Po lastnini (provatna, drzavna, zadruzna)

MERILA USPESNEGA POSLOVANJA
9. Dobicek (prihodki - stroski) prihodki = $t. Izdelkov x cena
10. Izguba (prihodki - stroski) stroski= cena na enoto x koli¢ina
11. Pozitivna ni¢la (prihodki = stroski)
12. Racionalnost (varé¢nost) : minimalna poraba produkta = PROIZVODNJA = max. St. Izdelkov & dobicek
13. Produktivnost: p= §t. Izdelkov / §t. delavcev
14. Ekonomic¢nost: e= vrednost proizvoda (prihodki) / stroski (odhodki)
15. Likvidnost (pla¢ilna sposobnost)
16. Rentabilnost: pf (profitna mera) = dobicek / kapital

TEHNICNI ali TEHNOLOSKI NAPREDEK Vrste napredka: )
- Novi materiali > VGRAJENI TEHNOLOSKI NAPREDEK: najamemo
- Novi tehnologki postopki dela tuje strokovnjake, kupimo licence
- Novi izdelki »> NEVGRAJENI TEHNOLOSKI NAPREDEK: sami
- Vetja varnost izdelkov izumimo/iznajdemo novosti.
- Vetja kvaliteta izdelkov » ENAKOMERNI: enakomerno zmanj$amo delo in
- Nove oblike sredstva )
» NEENAKOMERNTI: povetamd alirdelo ali sredstva

STROSKI (costa) ) ,‘

Podjetje mora placati stroske za produkcijske faktorje (place, materia li, amorti: Jacijas.
\\\\
|Produkcijski stroSek = cena na enoto x koliéina| ‘ \

8. Fiksni/stalni/nespremenljivi (Fc) Tc=Fc+Ve !
9. Variabilni/spremenljivi (Vc) ;\)
10. Celotni/totalni (Tc) Mec= Tc; - Te; \
11. Povecani (Ac) Ve /
12. Mejni/marginalni (Mc) AVe= — /
13. Povpreéni/fiksni (AFc) Q /

14. Povprecni/variabilni (AVc)

Fc
AFc = —
4 Te Fc+Ve
= — =

Q Q

TRG IN KONKURENCA

Trg: je prostor, kjer se srecata prodajalec/ponudnik in povprasevalec/kupec, da bi menjala blago za denar.
Funkcija trga:
- ALOKATIVNA: razporeja produkcijske faktorje po panogah. Zaznava potrebe druzbe, dolo¢a kaj naj v
neki drzavi delajo.
- SELEKTIVNA: dela selekcijo med ponudbo, nekateri preZivijo drugi propadejo.
- DISTRIBUTIVNA: gre za delitev dohodka med udeleZence in pride do slojev.

Vrste trgov:

® Lokalni /krajevni
Medkrajevni /regionalni
Narodni / nacionalni
Mednarodni /meddrzZavni
Svetovni / globalni trg



Konkurenca: je tekmovanje udeleZencev za dosego nekih ciljev.

POGOJI ZA POSAMEZNO OBLIKO KONKURENCE

5. Stevilo ponudnikov in povpragevalcev

6. Homogenost blaga: gre za to, da so izdelki v o¢eh kupca povsem enaki. V stvarnosti so razli¢ni, razlikujejo se
po kvaliteti, obliki, dizajnu - zato teZko govorimo o popolni konkurenci

7. Mobilnost ali prosta gibljivost: vprasamo se, ¢e obstajajo kaksne ovire / predpisi, ki mobilnost blaga zavirajo.
Ce taksnih ovir ni, bi bil izpolnjen pogoj za popolno konkurenco. Ob ovirah (carine, davki, predpisi...) o popolni
konkurenci ne moremo govoriti.

8. Racionalno vedenje trznih subjektov: to pomeni da ni diskriminacija / razlik med kupci. To pomeni da so o
ugodnostih vsi enako obvesceni, da vselej prodamo blago tistemu, ki ponudi najvisjo ceno.

OBLIKE KONKURENCE

e) PROSTA/POPOLNA: (veliko povpraSevalcev in ponudnikov - trg krompirja)
f) OLIGOPOLNA: (malo ponudnikov, veliko povprasevalcev - trg avtomobilov)
g) MONOPOL: (en ponudnik, veliko povprasevalcev - posta)

h) MONOPOLISTICNA KONKURENCA

c¢) PROSTA/POPOLNA KONKURENCA

Cena je doloCena na trgu, veliko proizvajalcev, identi¢ni proizvodi. Cena se oblikuje neodvisno od volje
posameznika. Pri popolni konkurenci ima ponudnik najveéji dobic¢ek tam, kjer je P=Mc (cena=mejni strosek). Za
popolno konkurenco morajo biti izpolnjeni 4 pogoji:

5. Veliko Stevilo ponudnikov in povprasevalcev
6. Mobilnost produkcijskih faktorjev - blaga

7. Homogenost blaga

8. Racionalno vedenje trznih subjektov

+ in - popolne konkurence

Pozitivno: drzava se ne vmesava v gospodarstvo, pospesuje delitev dela, spodbuja gosp. Napredek.

Negativno: Ker je cena na trgu dana, podjetja poskuSajo povecati dobicek z ve¢ izdelki - HIPERPRODUKCIJA:
veliko dajo na EPP, sku$ajo zniZati stroSke proizvodnje (place), zmanj$a kupno mo¢ prebivalstva in padec
kvalitete, manj vlagajo v napredek in razvoj, manjsi podjetniki se zatekajo k goljufijam.

d) NEPOPOLNA KONKURENCA

3. OLIGOPOLNA KONKURENCA
Znactilna za danasnje gospodarstvo. Delavci so specializirani in ne morejo konkurirati za kakrsno koli delo,
obstajajo carine, predpisi, razli¢ni dostopi do posojil, homogenost blaga, racionalno vedenje. Strategija
oligopolista je izlo¢iti konkurenco, da bi dosegel monopol. PosluZuje se strategij:
e STRATEGIJA IZLOCITVE: Cenovne vojne, vzame kredit da prezivi
e STRATEGIJA PREVLADE: mo¢nejSe podjetje pokupi delnice (50% + 1 delnica). Prevzem je lahko
prijateljski ali sovrazni.
e STRATEGIJA SPORAZUMEVANTJA:
0 Gentelmanski dogovori: o cenah
0 Karteli / koncerni: cene, trzni deleZi, placilni pogoji, kazni ZO{akrﬁgeljadogovora

0 Trusti in holdniske druZbe: niso ekon. niti pravno samostojna, monopolna carstva, skupno
vodstvo (uprava). \
4. MONOPOL IN MONOPOLNA CENA . /
En ponudnik, veliko povpraSevalcev. Ker je edini ponudnik na trgu, ne Zeli
povecati proizvodnje, saj bi zniZal ceno. (Mr=Mc)
A=courtova toc¢ka (najvecji zasluZzek monopolista)

Slabe strani monopola: Dobre strani monopola:
- Nikonkurence, ne skrbi za kvaliteto izdelkov
- Manj$a zaposlitev saj vesto omejuje proizvodnjo
- ViSje cene na trgu
- Zavira inovacije
- Patente in licence kupuje in zaklepa v predal

- Velika podjetja imajo monopolne
ekstra dobicke

-  Pride do mednarodne konkurence —
prisiljen vlagati v razvoj



Proti monopolna politika
6. Uvoz konkuren¢nih izdelkov iz tujine
7. Drzava ne dovoli viSanja cen
8. Prepovedano zdruZevanje podjetij
9. Spodbujanje konkurené¢nih podjetij s subvencijami
10. Pripeljati tuje podjetje da bi konkuriralo domaé¢im

Monopolisti¢éna konkurenca
Blaga oblika monopola - ko je na trgu nekaj mo¢nih ponudnikov, vendar noben od njih ne obvlada ve¢ kot 5%
trga. Sorazmerno enostaven vstop in izstop iz trga.

RAZDELITEV
3. Reproduktivna funkcija
4. Stimulativna funkcija

Razdelitev dohodka v podjetju: mezde, rente, placilo za predmete dela (dobavitelji), obresti za morebitne
kredite, dobi¢ek (ostanek si razdelijo lastniki.

MEZDA/PLACA

gospodinjstev. Ima dVOJnl pomen: kupna mo¢ posamezmka in stroSek za podjetje.

Vrste mezd:
5. Nominalna mezda: nam pove, koliko dobrin lahko kupimo — 100€ v SLO in NEM ni enako
6. Realna mezda (stvarna): dejanska kupna mo¢. Pove, koliko ur moras$ delati za kruh, bencin...

nominalna mezda
Realnamezda = - — x 100
inflarcija

7. Casovna mezda

8. Kosovna mezda (norma)

Sestava mezde: |0snovna plaéal Razne ugodnosti||Individualna in skupinska stimulacija|[Udelezba v dobickul

DOBICEK

Je neka nagrada lastniku, za svojo organizacijsko in upravljavsko funkecijo in tveganje v podjetju. Ce lastnik dela
dobro, je gotovo upravicen do nekega dobicka.

IDobiéek = prihodki - Stro§ki|

Podjetniski dobicek: ¢isti dobicek, ko podjetnik plac¢a obveznosti do kapitala. IPodj. Dobicek = dobicek - obresti|

Pomen dobicka:
4. Vir samo financiranja, ko podjetnik del dobi¢ka akumulira nazaj v kapital.
5. Merilo uspes$nega poslovanja
6. Merilo investiranja - dobicek > obrestne mere (i)

EKSTRADOBICEK: presezni dobi¢ek
- Notranji / tehnolos$ki / inovacijski: z inovacijami zniZa proizvodne stroske, izdelek pa ohranja ceno
- Zunanji ekstradobicek: odvisen od prodajne cene
0 Monopolni zunanji ekstradobiéek: nima konkurence in lahko visa cene
0 Konjukturni zunanji ekstradobicek: rezultat povecanega povprasevanja

BDP

Bruto domaci proizvod - izraz za merjenje ucinkovitosti gospodarstva. Je trZzna vrednost vseh konénih
proizvodnih storitev, ki jih dolo¢ena drzava proizvede v enem letu ali dolo¢enem obdobju.



Geografsko nacelo: Stejemo vse proizvedeno na slovenskem ozemlju. (bolj uporabljeno) SLO->36miljard €
Nacionalno nacelo (BNP): upostevamo vse v lasti Slovenije.

Najve¢ BDP-ja v drZzavno blagajno prinese terciarni sektor (60%), industrija (36%), kmetijstvo (4%). Slovenija
je postindustrijska druzba, druge uspe$ne drZzav eimajo vec terciarnega sektorja.
Velikost BDP-ja je odvisna od velikosti drZave, zato je treba BDP deliti s §tevilom prebivalcev.

Metode merjenja BDP:
4. Metoda dodatne vrednosti: Dohodek vseh proizvajalcev dobrin in storitev — stroski (Vmesna poraba)
IBDP = BVP - VP|

5. Metoda izdatkov:

IBDP=C + Bl + GIEEI (X-M)|
C- osebna poraba/potrosni izdatki: najve¢ BDP porabimo za osebno porabo (56%).
4. Zivljenjske potrebséine (hrana)
5. Trajne potrosne dobrine (Bela tehnika, avto...)
6. Storitve (zdravstvo, kultura)
BI - bruto investicije (22%) izdatki namenjeni nakupu kapitalnih dobrin (zgradbe, straji...)
G - drzavni izdarki (24%) obramba (policija, vojska...), Solstvo, zdravstvo...

X - izvoz
M - uvoz
6. Metoda dohodkov: |BDP = dohodki dela + dohodki kapitala + dohodki drzave (davki)|
GOSPODARSKA RAST
) ~ BDP(t)—BDP(t—1)
Stopnja gosp.rasti = * 100

BEDP(t —1)

Za izracun je potrebno nominalne podatke vsako leto popraviti z inflacijo. Tako dobimo realni BDP:

NEDF
inflacija (koeficient rasti cen)

REDFP =

Problemi pri merjenju BDP:

6. Cene
7. Devizni te¢aj (OZN zahteva v dolarjih, a vse drZzave nimajo realne politike deviznega tecaja)
8. Inflacija

9. Nacionalna poraba (kmetijske drzave ne kupujejo izdelkov na trgu zato niso vsteti v BDP)
10. Siva ekonomija

TNK - Krka

Znacilnosti:
8. MenedZerji
9. Delniska lastnina
10. Centralizacija in koncentracija
11. Tehnolos$ki napredki
12. Dolgoro¢no - strateSko planiranje
13. Samofinanciranje
14. Razvejana proizvodna struktura

» BERLE IN MEANES: podjetje vodi Solan strokovnjak. To sta poimenovala kot revolucijo. Prednosti:
dolgorocno poslovanje, dobicek se vlaga v proizvodnjo, menedzZer je odgovoren za lastnike in zaposlene, glavni
cilj je razvoj podjetja in trzna moc.



» Delniska lastnina (d.d.) Ker ne more biti en sam lastnik - solastnistvo = skups$¢ina delniéarjev. Na skups¢ini
odlocajo o delitvi dobicka, dokapitalizaciji. Nadzorni organi preprecujejo kraje in nadzorujejo menedzerja. O
nepravilnostih poroc¢ajo skup$¢ini.

Interesi korporacij
c¢) NOTRANJI INTERESI
- Lastniki (Zelijo visoke dividende, rast delnic na borzi, razvoj podjetja)
- Vodstvo (individualno pogodbo, visoko placo, ugodnosti)
- Delavci (veéje place, manjSe norme...)
d) ZUNANIJIINTERESI

Drzava S
Tehnoloski napredek

- Lastniki € BORZA
Vodstvo € Javno mnenje (image)
Delavci € Sindikat
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