5 TRGOVINA NA DROBNO IN DEBELO

1.) Nastejte funkcije trgovskih podjetij!

1.) PROSTORSKA FUNKCIJA
2.) CASOVNA FUNKCIJA

3.) KOLICINSKA FUNKCIJA

4.) KAKOVOSTNA FUNKCIJA

5.) SVETOVALNA IN INFORMACIJSKA FUNKCIJA
6.) KREDITNA FUNKCIJA

2.) Izberite si eno funkcijo trg. podjetij in jo opiSite!

Kreditna funkcija:
- prodaja blaga na obroke — potroSnisko posojilo
- zaracunava obresti, kupec pa se odpove skontu

3.) Nastejte dejavnike poslovanja trgovin na drobno!

1.) DELOVNA SILA (ZAPOSLENI)
2.) TRGOVSKO BLAGO 5
3.) POSLOVNA SREDSTVA (PREMOZENJE PODJETIJA)

4.)Nastejte podrocja poslovanja detajlistov!

- NABAVA
-  SKLADISCENJE
- PRODAJA

5.) Kaj obsega trZzenjske odlocitve v trgovini na drobno!

1.) Odlocitev o sortimentu

2.) Odlocitev o cenah

3.) Prodajna politika

4.) Reklama v trgovini na drobno
5.) Odlocitev o lokaciji



6.)Opisite prodajo po posti!

Prednosti:
- lokacija ni odvisna od kupcev; ne potrebuje prodajnih povrsin
- niteZav z zalogo
- neodvisna od periodi¢nih nihanj prodaje
Pomanjkljivosti:
- ne more poizkusiti izdelke
- katalog je drag --
opravljanje kreditne funkcije
Potrosnik lahko blago izbira v miru. Nespremenjene cene v ¢asu veljavnosti kataloga
(diskontne cene). MoZen je tudi nakup na podeZelju.

7.) Katere so smeri razvoja trgovine na drobno?

1.) TrZenje po velikih trgovskih podjetjih

2.) TrZenje po Siritvi sortimenta

3.) TrZenje po spremenljivi politiki cen

4.) TrZenje po uveljavitvi samopostreZne prodajalne

5.) Specializirane premicne (ambulantne) prodajalne kot dopolnilo velikim prodajalnam
6.) TrZenje po racionalizaciji poslovanja

8.) Navedite dejavnike poslovanja trgovina na drobno!

1.) DELOVNA SILA (ZAPOSLENI)
2.) TRGOVSKO BLAGO
3.) POSLOVNA SREDSTVA

9.) Organizacijske oblike grosistov!

-dostavna trgovina na debelo
-posrezna

-samopostrezna

-regalna trgovina na debelo
-kot pri trgovinah na drobno

10.) Smeri razvoja trgovine na debelo!

1.) POSKUS IZLOCANJA GROSISTOV
2.) RAZVOJ MESANIH GROSISTICNIH IN DETAJLISTICNIH PRODAJALN



	5 TRGOVINA NA DROBNO IN DEBELO

